
ИНВЕСТИЦИИ:
ЧАСТНАЯ ЛАВОЧКА

ВЛАСТЬ И БИЗНЕС:
ПОЧИНКА БРАКОВАННЫХ 

ИНСТРУМЕНТОВ

ФОНДОВЫЙ РЫНОК:
БОНУС РАЗВИТИЯ

стр. 6стр. 4стр. 2 стр. 5

ИНДУСТРИЯ:
КУЛЬТУРНЫЙ СЛОЙ

№20 (988), ЧЕТВЕРГ, 1 ИЮНЯ 2023 г.

Бесконтактные
новости

QR-новости

 kursiv.media           kursiv.media           kursivmedia           kursiv.media           kzkursivmedia

РЕСПУБЛИКАНСКИЙ 
ДЕЛОВОЙ ЕЖЕНЕДЕЛЬНИК
РЕСПУБЛИКАНСКИЙ 
ДЕЛОВОЙ ЕЖЕНЕДЕЛЬНИК

Примеры необычных казахстанских товаров, 
нашедших спрос за рубежом 

Домашний парфюм
Единственная парфюмерная фабрика с полным циклом произ-

водства – ТОО «Аромат» – заработала в Казахстане чуть больше 
года назад при поддержке инвестора из Азербайджана на базе уже 
имевшегося небольшого производства. Предприятие расположено в 
специальной экономической зоне «Астана-Технополис». В производ-
ственном цеху площадью более тысячи квадратных метров можно 
изготавливать более 2 млн флаконов в год.

Полный цикл производства включает в себя разработку формулы 
ароматов, изготовление образцов, выбор флаконов, согласование 
дизайна упаковки и т. д. Фабрика имеет собственную лабораторию 
и научно-исследовательский центр, где создаются и тестируются 
новые ароматы из европейского сырья. Компания производит парфю-
мерную воду, автопарфюм, душистые воды, детскую парфюмерию, 
комнатные аромадиффузоры. Экспорт последних вырос в десятки раз 
за 2022 год. Отправляли домашний парфюм в основном в Россию.
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Полетели на экспорт

Анализ годовой 
отчетности четырех 
крупнейших публичных 
телекоммуникационных 
компаний РК показывает, 
что 2022 год сложился 
для них в целом успешно: 
ключевые показатели росли 
за счет традиционных услуг. 
Динамика выручки новых 
продуктовых направлений 
также позитивна, но ее вес 
пока слишком мал, чтобы 
превратить двузначный 
рост в трехзначный.  

Аскар МАШАЕВ

Kursiv Research продолжает рас-
сказывать о трендах в телекомму-
никационной отрасли РК. Телеком 
является ключевым сегментом эко-
номики, который обеспечивает 
бизнес-процессы в других секторах 
(от финансового до сельского хозяй-
ства) и от которого зависит успеш-
ность цифровой трансформации 
национальной экономики.

Основные игроки телеком-рынка 
подвели итоги минувшего года, опуб-
ликовав консолидированную финан-
совую отчетность (аудированную). 
Поэтому в фокусе нынешнего обзора 
динамика важнейших финансовых 
показателей этих компаний.

Телеком-ядро 
Для «Казахтелекома», крупнейшей 

телекоммуникационной компании 
страны, минувший год оказался удач-
ным. Выручка нацкомпании по догово-
рам с покупателями выросла на 6,9% 
(до 621,8 млрд тенге). Структура вы-
ручки отражает отраслевые тенденции. 

Ключевым источником доходов 
нацкомпании, как и в предыдущие 
годы, остаются услуги дата-трафика 
(+11%): объем выручки по сетям 
фиксированного доступа увеличился 
до 138,8 млрд тенге (+12,1%), по 
мобильным сетям – до 176,1 млрд 
тенге (+10,1%). Причем мобильный 
дата-трафик третий год приносит 
больше, нежели фиксированный.
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На Лазурном побережье 
Франции вручены награды 
76-го Каннского кинофе-
стиваля. Автор «Курсива» 
делится мнением о филь-
мах-триумфаторах этого 
года и аргументирует выбор 
жюри. 

Галия БАЙЖАНОВА

Чем запомнятся 
Канны-2023

Конкурс Каннского кинофестиваля 
2023 года обещал острую конкурен-
цию и убойную программу, ведь в ней 
были лучшие из лучших, сплошь обла-
датели «Золотых пальмовых ветвей», 
авторы гуманистических лент и жи-
вые классики: британец Кен Лоуч (у 
него сразу две «Пальмы»), немец Вим 
Вендерс, японец Хирокадзу Корээда 
и медитативный турецкий мыслитель 
Нури Бильге Джейлан (в его арсенале 
тоже одна «Золотая пальмовая ветвь» 
за «Зимнюю спячку», драму, снятую по 
Чехову). Одни киноманы с нетерпени-
ем ждали мастера душевных картин, 
полных своеобразного юмора и свет-

лой печали – финского режиссера Аки 
Каурисмяки, не снимавшего аж шесть 
лет, но редко уезжавшего из Канн 
с пустыми руками (его отмечало и 
обычное жюри, и экуменическое (хри-
стианское), и непременно награждало 
ФИПРЕССИ). Другие хотели первыми 
оценить свежую работу британского 
режиссера Джонатана Глейзера, 
начинавшего с клипов для Massive 
Attack, Jamiroquai, Radiohead, а затем 
нашедшего себя в большом кино.

Увы, но неймдроппинг в этом сезоне 
так и остался красивым обещанием, 
по-настоящему впечатливших ра-
бот было несколько: во-первых, это 
старомодная, точнее, винтажная, 
глубоко сентиментальная, смешная 
и по-человечески теплая комедия 
Аки Каурисмяки «Опавшие листья», 
о том как в Хельсинки встретились 
два «опавших листа», два одиноче-
ства – грустная посудомойщица, 
бывшая сотрудница супермаркета, 
которую уволили за то, что она при-
своила списанный сэндвич, и закла-
дывающий за воротник сварщик.
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Слабеющий сигнал
Замедление динамики 
традиционных телеком-услуг 
в 2022 году не дало всем компаниям 
улучшить финрезультат

Кто победил 
на Каннском 
кинофестивале 
и почему
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Более десятка казахстанских экспорте-
ров продуктов питания попали в 2022 
году под пристальное внимание над-
зорных органов России из-за наруше-
ний СанПиН. Казахстанские санврачи 
в этом году выявили среди российско-
го импорта 211 наименований товаров 
с сальмонеллой, стафилококком и ки-
шечной палочкой. «Курсив» изучил и 
казахстанский, и российский «черный 
список» пищевой продукции. 

Ирина ОСИПОВА

Система контроля импорта продуктов питания и 
в Казахстане, и России имеет две ступени. Первая 
– это так называемый входной контроль, который 
страны проводят на основании техрегламентов 
Таможенного союза. Перечень товаров, которые 
подлежат ветеринарному надзору в странах ЕАЭС, 
был утвержден 12 лет назад. Поставщики продук-
тов питания из этого перечня (мясные, молочные 
продукты, рыба и т. д.) должны еще «у себя дома» 
проводить экспертизу товара и оформлять серти-
фикат соответствия. При этом страны-импортеры 
оставляют за собой право делать отбор проб и про-
водить проверки. Вторая ступень – это внутренний 
санэпиднадзор.

Проверка по полной программе
Со стороны РФ первый уровень – ветеринар-

ный контроль – осуществляет Россельхознадзор. 
По информации с портала ведомства, за 2022 
год федеральная служба по ветеринарному и 

Осторожно, 
еда!

Мобилизация арендаторов

Какие претензии 
предъявляют друг 
другу Казахстан и 
Россия по качеству 
продуктов

Что происходит на рынке жилья  
в Казахстане, Кыргызстане и Узбекистане

Коллаж: Илья Ким

АО «Казпочта»
ТОО «Эврика-Пресс»
ТОО «Евразия Пресс»

Подписка через каталоги:ЧИТАЙТЕ 

НА БУМАГЕ!
Продолжается подписка на 1-е полугодие 2023 года
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БИЗНЕС И ВЛАСТЬ

Чтобы выполнить ус-
ловия, поставленные в 
президентском указе об 
удержании цен на ГСМ 

мированию процесса покупки 
нефти для дальнейшей поставки 
на внутренний рынок, а также 
процесс реализации нефтепро-

Так держать
Какие механизмы помогают государству удерживать предельные цены  
на нефтепродукты в рознице

Страшно хочется летать
Что, кроме проблем со страховкой, мешает Air Astana летать в Россию
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Пресс-с лу жба Qazaq Air по-
обещала ответить редакции на 

  anatsA riA а ,еледен йещюуделс
– по мере возможности.

Мы написали запрос в ФНБ 
«Самрук-Казына», которая вла-
деет 100% акций Qazaq Air и 51% 
Air Astana, с просьбой пролить 
свет на ситуацию. К выходу но-
мера в печать ответа из ФНБ не 
последовало. 

Редакция за да ла вопросы 
и второму держателю акций 
Air Astana (49%)  – британской 
компании BAE Systems, которая 
занимается разработкой оборо-
нительных и аэрокосмических 
систем. Британцы также не от-
реагировали на запрос. 

Сотрудница, которая отвечает 
на телефонные звонки в при-
емной председателя Комитета 
гражданской авиации Талгата 
Ластаева, отказалась соеди-
нять журналиста с главой КГА. 
Представитель пресс-службы 
МИИР (куда входит КГА) посо-
ветовала задать вопросы напря-
мую авиакомпаниям. Редакция 

направила официальный запрос 
в госстурктуру, которая кури-
рует авиацию. Пока «Курсив» 
никаких комментариев от КГА 
не получил.

Перестраховщики 
решили перебдеть

В протоколах закупок группы 
Air Astana за 2021 год указано, 
что перевозчик решил закупить 
услуги добровольного страхова -
ния имущества у Jusan Garant. 
В компании пояснили, что эта 
страховка не имеет отношения 
к сложившейся ситуации, что 
дело в страховании авиацион-
ных рисков.

Обязательную и доброволь-
ную страховку авиарисков Air 
Astana закупала у страховой 
компании «Халык». Последняя 
на вопросы редакции не отве-
тила.

В компании Freedom Finance 
Insurance пояснили, что отече-
ственные авиакомпании страху-
ют свой парк у казахстанских 
страховщиков: «Последние, в 
свою очередь, перестраховыва-
ют данные риски у перестрахо-

вочных компаний (в большин-
стве своем зарубежных, в том 
числе находящихся в странах 
Европы), потому что в случае 
катастрофы выплаты окажутся 
слишком огромными для бюд-
жета одного страховщика». К 
примеру, как выяснили журна-
листы российского «Коммерсан-
та», средний лимит покрытия по 
европейским требованиям — до 
$600 млн за судно.

В договорах перестрахова-
ния, как правило, используются 
оговорки, то есть оговаривают-
ся случаи, когда перестрахо-
вочная защита не покрывается. 
«Среди этих исключений есть 
оговорка «о санкциях», соглас-
но которой перестраховщик 
не предоставляет покрытия 
и не несет ответственности в 
отношении любого убытка, ко-
торый возникнет в результате 
действия торговых и экономи-
ческих санкций и в стране, где 
действуют такие санкции. При-
остановление полетов в первую 
очередь связано с отсутствием 
перестраховочной защиты на 
территориях, где введены санк-

ции», – считают во Freedom 
Finance Insurance.

Поймают за хвост
Другой возможной причиной 

приостановки полетов в РФ 
Freedom Finance Insurance на-
зывает условия договоров, по 
которым в лизинг взяты борта. 
«Это выражается в том, что ли-
зингодатели могут потребовать 
вернуть взятые в лизинг самоле-
ты, если авиаперевозчик продол -
жит летать в Россию», – поясняют 
эксперты.

В своих документах Air Astana 
указывает: «На начало 2020 
года наш авиапарк состоял из 35 
воздушных судов (9 собствен-
ных и 26 арендованных) сле-
дующих типов: Boeing 767 (3), 
Boeing 757 (4), Airbus A320/321 
(18), Embraer E190-E1/E2 (10)». 
Своих арендодателей (лизинго-
дателей) компания в отчете не 
называет. Однако в информа-
ции о крупных сделках перевоз-
чик сообщает, что, к примеру, в 
2017 году она заключила сделку 
с AerCap Holdings B.V. (основана 
в США, со штаб-квартирой в 

Дублине) по операционному 
лизингу пяти воздушных судов 
типа Эмбраер Е190-Е2 на шесть 
лет. В том же году Air Astana 
«ударила по рукам» с японской 
SMBC Aviation Capital и взяла у 
нее в операционный лизинг три 
воздушных судна типа Airbus 
A320 NEO на шесть лет. 

Для российских перевозчиков 
уже перестали действовать до-
говоры перестрахования – это 
произошло после того, как Евро-
союз 26 февраля ввел санкции, 
запрещающие поставки, про-
дажу, лизинг, техобслуживание 
и страхование самолетов в РФ. 
По данным агентства Cirium, 
в лизинге у международных 
компаний находится более по-
ловины (55%) всего российского 
авиационного флота, или  515 са -
молетов. Среди лизингодателей 
«Аэрофлота» и других российских 
перевозчиков значатся AerCap, 
SMBC, которые дают в аренду 
борты и для Air Astana.

Кроме того, часть флота Air 
Astana зарегистрирована на 
острове Аруба – в самоуправ-
лялемом государственном обра-

зовании, которое входит в состав 
Нидерландов. О юрисдикции го-

  .4P – хателомас ан ыловмис тяров
Как ранее объясняла в СМИ Air 
Astana, «место прописки» также 
продиктовано  требованиями 
лизингодателей.

Самолеты Qazaq Air «помече-
ны» казахстанскими бортовыми 
знаками – UP.   «По состоянию 
на 31 декабря 2020 года ком-
пания эксплуатировала пять 
собственных воздушных судов», 
– указывает перевозчик в своем 
отчете.

 Два источника из авиацион-
ной сферы сообщили «Курси-
ву»: тот факт, что борты Qazaq 
Air принадлежат самой компа-
нии, позволил ей максимально 
быстро решить вопросы со стра-
ховкой. А вот прописка судов Air 
Astana в Арубе и иностранные 
лизингодатели поставили под 
вопрос полеты этой компании 
в Россию. Лизингодатели опаса-
ются, что РФ может присвоить 
их имущество в ответ на то, что 
самолеты российских компаний 
уже арестовывали за границей 
по требованию арендодателей. 

Фото: Depositphotos/lyazatretyakova
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ФОНДОВЫЙ РЫНОК

Как менялись процентные ставки 
в США за последние два столетия

После безудержной 
инфляции в 70-х глава 
ФРС Пол Уокер поднял 
ключевую ставку до 
рекордных значений
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Создана Федеральная резервная система

Количество банковских 
кредитов резко выросло
с появлением первого банка 
Америки, и вскоре после 
этого экономика 
погрузилась в рецессию

30 тыс. миль железных 
дорог было построено
в то время, как 
экономика быстро росла 
после Гражданской войны

В то время как 
государственный долг 
взлетел до небес, ключевую 
ставку резко снизили, чтобы 
была возможность 
финансировать войну

Между 2007 и 2008 годами 
ключевую ставку 
понизили с 5,1 до 2,3%
в попытке сократить 
ипотечный и банковский 
кризис

Исторические тренды 
показывают, что
на будущее 
прогнозируются «более 
низкие ставки на более 
длительный срок»

Новый цикл повышения 
процентных ставок 
уверенно набирает 
обороты из-за повышенной 
инфляции
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ПОТРЕБИТЕЛЬСКИЙ РЫНОК

Объем реализации услуг по доставке еды
на заказ (через интернет)

Источник: Бюро национальной статистики РК
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«Яндекс.Еда» сообщил «Курси-
ву», что в 2021 году количество 
заявок на подключение к их сер-
вису от ресторанов увеличилось 
вдвое по сравнению с 2020-м. В 
Glovo отдельную разбивку по об-
щепиту не дали, но отметили, что 
за 2020–2021 годы к платформе 
подключилось более трех тысяч 
бизнес-клиентов (рестораны, 
супермаркеты, зоомагазины, 
магазины косметики и т. д.). Для 
сравнения: в 2019 году их было 
500. «При этом отток составляет 
менее 3% в год», – добавили в 
Glovo.

Спрос рождает 
приложение

Во время локдаунов рынок 
доставки рос не только благода-
ря агрегаторам, общепит также 
развивал собственные каналы 
связи с клиентами: call-центры, 
сайты и приложения, через 
которые активно шли заказы. 
В отличие от агрегаторов инди-
видуальные приложения позво-
ляют установить прямую связь 
с заказчиком. Кафе и рестораны 
получают представление о кли-
ентской базе, видят, кто и что за-
казывает. Агрегаторы подобной 
информацией с заведениями не 
делятся.

Заведения, которые разраба-
тывали собственные приложе-
ния, условно можно разделить на 
два типа: «без своей доставки» и 
«со своей доставкой». 

Платформы «без доставки» 
позволяют сильнее привязывать 
к себе потребителя. Чаще всего 
такие приложения развивают ко-
фейни, так как доставка горячего 
кофе или чая не очень востре-
бована. Зато через приложения 
постоянные клиенты могут на-
капливать бонусы, обменивая их 
на разные «плюшки». 

Для сетей ресторанов, пицце-
рий или суши-баров больше под-
ходят «приложения с доставкой». 
Они позволяют развивать систе-
му лояльности и доставку либо 
только сервис доставки. Причем 
довозить заказы до клиента заве-
дения могут как собственными 
силами, так и с помощью услуг 
агрегаторов. 

Например, пиццерия Eza pizza &
pasta в Шымкенте запустила при-
ложение под влиянием пандемии 
в 2021 году. Заказы, поступа-

ющие через него, доставляют 
только курьеры агрегаторов: 
штатных содержать невыгодно. 
Собственное приложение по-
могает в этом случае заведению 
«видеть» своих клиентов.

Гибридный подход применил 
ресторан Japona sushi в Алматы. 
Видя запрос со стороны клиен-
тов, в 2021 году они запустили 
свое приложение для получения 
заказов. При этом заказы выпол-
няли как штатные курьеры, так 
курьеры «по вызову» из агрега-
торов. Заведение привлекает их в 
случае большого потока заказов, 
когда свои курьеры не успевают. 

«Система доставки у нас уже 
была, до запуска приложения за-
казы принимали через наш call-
центр. Для удобства клиентов мы 
запустили еще и приложение, 
так как нам была интересна сама 
идея попробовать что-то новое. 
К тому же это положительно 
влияет на узнаваемость бренда», 
– рассказала управляющая заве-
дением Марал Шильдебаева. 

Такой же подход у сети пицце-
рий Nexxio Pizza (представлены 
в восьми городах Казахстана) 
и ресторанов Rumi (работают в 
Алматы и Астане).

«Пандемия повлияла в целом 
на развитие доставки. А прило-
жение стало одним из способов 
коммуникации с клиентами. 
Например, некоторым клиентам 
удобнее заказывать через при-
ложение. Для их удобства мы и 
разработали его», – рассказал 
руководитель службы доставки 
Rumi Жандос Мухтарханов.

Остаются в игре
С завершением активной фазы 

пандемии перестало работать и 
приложение Japona sushi – по за-
верению ресторана, временно. 
«Приложение временно не рабо-
тает, так как оно редактируется 
под новое меню», – сообщила 
нам Марал Шильдебаева. В 2021 
году приложение запускалось 
целенаправленно для доставки 
в режиме dark kitchen (формат 
кухни, которая готовит еду 
только навынос, без посадочных 
мест), чтобы не влиять на за-
груженность работы основного 
ресторана. В этот период на при-
ложение приходилось около 40% 
всех заказов. Сейчас, по словам 
Марал Шильдебаевой, необходи-
мости в таком формате уже нет 
(количество заказов в приложе-

На ковидном движке 
Как работают открывшиеся во время пандемии 

приложения для общепита

нии снизилось до 10–15%), поэ-
тому отдельную кухню закрыли, 
а приложение перекинули на 
основной ресторан.

Снизилось количество заказов 
и у Eza pizza & pasta. По данным 
владельца пиццерии Аята Ази-
мова, на долю их приложения в 
2021 году приходилось 20% всех 
заказов. Однако сейчас, когда 
нет жестких ограничений и люди 
могут самостоятельно ходить 
в пиццерию, этот показатель 
упал до 10%. «Приложение еще 
не окупилось, и на это, по моим 
подсчетам, при нынешнем темпе 
заказов потребуется еще около 
года», – рассказал Азимов. Не-
смотря на спад, в Eza pizza & pasta 
не планируют отказываться от 

начатого. «Запуск собственного 
приложения – это долгосрочный 
план. Когда сеть разрастется (в 
планах открыть пиццерию в сто-
лице), мы могли бы отказаться от 
агрегаторов, за счет маркетинга 
люди начали бы у нас заказы-
вать», – считает Аят Азимов. 

Подобного плана придержива-
ются и в сети Rumi. «Мы хотим 
расширяться, открывать Rumi во 
всех городах. В каких-то городах 
агрегаторы не работают, где-то 
они не сильно развиты, поэтому 
мы не будем отказываться от 
своей доставки, наоборот, будем 
ее развивать», – сказал Жан-
дос Мухтарханов. Более того, 
отметил спикер, доля заказов 
через приложение растет. В 2021 

году их было 10–15%, сейчас – 
22–25%.

Растет количество заказов в 
приложении и у Nexxio Pizza. 
Владелец сети Денис Серегин 
поясняет: «Если раньше основная 
часть заказов на доставку посту-
пала через call-центр, то сейчас, 
спустя два года существования 
приложения, на долю call-цен-
тра приходится 35% заказов. По 
этому показателю его догнало 
приложение, сейчас через него 
поступает также 35%».

Приложение,
от которого нельзя 
отказаться

Почему, даже при наличии 
собс т вен ног о п ри ложе н и я

и (или) собственной доставки, 
заведения продолжают рабо-
тать с агрегаторами, объяснили 
в сети пиццерий Nexxio Pizza. 

«Агрегаторы предоставляют 
другой сегмент клиентов. Это 
те клиенты, которые заказы-
вают только через них. Это 
о тде л ьн ы й ис т оч н и к за к а-
зов», – объяснил Серегин. Он 
отметил, что сотрудничество 
это далеко не самое выгодное: 
агрегатор может забирать до 
40% от стоимости заказа. Для 
сравнения: в среднем на оплату 
труда собственного штатного 
к у рьера сет ь т рат и т около 
25–30% от заказа. Но даже при 
таких аппетитах агрегаторов 
с ними все равно выгодно со-
трудничать. 

«С агрегаторами сотрудни-
чают больше не для дохода, а 
для рекламы. Например, Wolt 
или Glovo насчитывают ты-
сячи пользователей, которые 
заходят в эти приложения и 
ви д ят ваше заве дение. Это 
положительно сказывается на 
узнаваемости», – дополнила 
Марал Шильдебаева.

Чтобы в этом с лу чае соб-
ственные приложения остава-
лись конкурентоспособными, 
заведения запускают акции, 
которые не распространяются 
на агрегаторы, предоставляют 
в своем приложении более ши-
рокий ассортимент.

Food
Delivery

Только для системы 
лояльности (без доставки)

Для гибридного формата 
доставки  (заказы 
доставляют и свои курьеры, 
и курьеры агрегаторов) 

Только для принятия 
заказов (доставку делают 

курьеры агрегаторов)

Для собственной доставки 
(заказы доставляют свои 
курьеры)

Самые распространенные типы приложений для общепита

Фото: Илья Ким

Kursiv Research
Report

Парашюты в качестве неочевидного 
технологичного экспорта назвал вице-
министр торговли Кайрат Торебаев. 
«Курсив» добавил к парашютам еще 
несколько неожиданных экспортных 
позиций – эту продукцию Казахстан 
не только успешно производит, но и 
наращивает ее поставки за границу. 

Анастасия МАРКОВА
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ЕНПФ отчитался о ра-
боте с проблемными 
должниками. Текущая 
непогашенная задол-
женность, которую пы-
тается взыскать фонд, 
составляет 90 млрд 
тенге. Сумма выглядит 
ничтожной по сравне-
нию с общим объемом 
пенсионных активов, 
который на 1 мая 2023 
года достиг 15,7 трлн 
тенге. Зато она вполне 
сопоставима с годовы-
ми расходами ЕНПФ на 
выплаты пенсионерам 
по возрасту. Например, 
в 2021 году фонд 
потратил на эти цели 
99,8 млрд тенге. 

Виктор АХРЁМУШКИН

В актуальной презентации, 
размещенной на сайте ЕНПФ, 
проблемные эмитенты разбиты 
на несколько категорий, для каж-
дой из которых указана только 
общая задолженность по состо-
янию на конец I квартала 2023 
года. «Курсив» запросил у фонда 
информацию в разрезе эмитен-
тов (первоначальную сумму 
вложения, ставку вознагражде-
ния, объем погашения, остаток 
долга), однако оперативно по-

лучить эти данные не удалось. В 
ЕНПФ сообщили, что выгрузка 
запрашиваемой информации 
требует времени, и пообещали 
предоставить данные позднее в 
соответствии со сроками, указан-
ными в законе о СМИ.

Согласно публичной презен-
тации, общий долг по проблем-
ным инструментам, которые 
достались ЕНПФ в наследство от 
частных пенсионных фондов, со-
ставляет 65,14 млрд тенге (номи-
нальная стоимость ценных бумаг 
и основной долг по банковским 
вкладам). Всего в эту категорию 
входит 21 эмитент, из них в отно-
шении 15 организаций ведется 
исполнительное производство 
или претензионно-исковая ра-
бота, пять находятся в процессе 
ликвидации (Валют-Транзит 
Банк, Эксимбанк, Qazaq Banki, 
АО «Glotur», АО «Роса»), один 
– проходит реабилитацию (АО 
«Имсталькон»). Еще 24,42 млрд 
тенге (основной долг, проценты 
и пеня) должны ЕНПФ три эми-
тента из собственного портфеля: 
Казинвестбанк, Delta Bank и ТОО 
«Бузгул Аурум». 

Однако деление проблемных 
долгов на «унаследованные» и 
«собственные» вызывает вопро-
сы в отношении как минимум 
одного эмитента. Передача пен-
сионных активов от частных 
фондов к единому госоператору 
происходила с октября 2013 года 

по июнь 2014-го. После этой даты 
инвестированием пенсионных 
средств занимался Нацбанк в 
качестве управляющего портфе-
лем. Из аудированной отчетно-
сти ЕНПФ следует, что до 2016 
года в инвестпортфеле фонда не 
было, например, инструментов 
Qazaq Banki. Депозит в этом 
банке в размере 10 млрд тенге 
был открыт в 2016 году. Через два 
года Qazaq Banki был лишен ли-
цензии, а остаток вклада ЕНПФ 
на конец 2018 года сократился до 
1,06 млрд тенге, при этом точно 
такую же сумму фонд заложил в 
качестве резерва на обесценение 
по депозитам. В 2019 году, судя 
по отчетности, остаток вклада 
был списан. 

Нацбанк (руководителем ко-
торого с ноября 2015 года по 
февраль 2019-го был Данияр 
Акишев, впоследствии пересев-
ший в кресло помощника Нур-
султана Назарбаева) доверял 
Qazaq Banki не только пенсион-
ные деньги. В 2017 году Qazaq 
Banki под гарантию своего акци-
онера Динмухамета Идрисова 
получил от Нацбанка спецзаем в 
размере 85 млрд тенге. Остаток 
этого долга на момент банкрот-
ства составлял 25 млрд тенге 
(с процентами и пеней – 27,5 
млрд). Взыскивать эти деньги 
Нацбанку пришлось через суд, 
причем для достижения положи-
тельного решения понадобилась 

апелляция, поскольку первый 
процесс выиграл Идрисов. 

По иронии судьбы свой пост 
в Нацбанке Акишев уступил 
Ерболату Досаеву, который 
был одним из совладельцев Каз-
инвестбанка (вместе со своими 
бизнес-партнерами Бериком 
Каниевым ,  Юрием Паком 
и ныне покойным Нурланом 
Каппаровым). Весной 2016-го 
вся четверка вышла из состава 
акционеров банка, а под занавес 
того же года его лицензия была 
принудительно отозвана. В 2016 
году в банке появился депозит 
ЕНПФ, сумма которого на конец 
года составляла 3 млрд тенге. 
В 2017-м обязательства Казин-
вестбанка перед ЕНПФ были 
переданы Альфа-Банку. Размер 
текущих претензий фонда к Каз-
инвестбанку «Курсив» рассчи-
тывает узнать из ответа ЕНПФ.     

В списке проблемных должни-
ков ЕНПФ, частично или целиком 
погасивших свои обязательства 
(включает 20 компаний, см. ин-
фографику), ни Казинвестбанк, 
ни Qazaq Banki не указаны. Зато 
Qazaq Banki указан в перечне из 
восьми эмитентов, по которым 
возбуждены уголовные дела по 
статьям, связанным с присвое-
нием, растратой или хищением 
имущества в особо крупном раз-
мере. Экс-председатель совета 
директоров Qazaq Banki Бахыт 
Ибрагим уже осужден на 7 лет, 

но без привязки к ЕНПФ. Свой 
срок Ибрагим (СМИ писали, что 
он был женат на дочери Бакыт-
жана Сагинтаева в бытность 
того премьер-министром) полу-
чил по громкому делу о хищении 
144 млрд тенге из Bank RBK.  

Помимо Qazaq Banki уголов-
ное производство по обстоя-
тельствам неисполнения обя-
зательств перед ЕНПФ ведется 
в отношении Эксимбанка (его 
акционерами были Александр 
Клебанов, Сергей Кан и Еркын 
Амирханов), Landsbanki (это 
исландский банк, рухнувший во 
время мирового кризиса 2008 
года), АО «Астана-Недвижи-
мость» (АО «Астана-Финанс»), АО 
«Казнефтехим», АО «РЭМИКС-Р», 
АО «Mineral Resourses of Central 
Asia» и АО «Роса». Кроме того, 
совместно с правоохранитель-
ными органами проводится ра-
бота в отношении должностных 
лиц еще восьми эмитентов (АО 
«Glotur», АО «Карагандинский 
завод асбестоцементных изде-
лий», АО «ГОК «Төрт Құдық», АО 
«Premier Страхование», АО «Каз-
ювелирпром», ТОО «Техно-Life», 
АО «Альтернативные Финан-
сы», АО «КазЭкспортАстык») по 
установлению обстоятельств 
причинения ущерба пенсионным 
активам.

На просьбу «Курсива»  на-
звать имена и должности лиц, 
являющихся фигурантами этих 

расследований, в ЕНПФ сообщи-
ли, что согласно ст. 201 УПК РК 
запрашиваемые сведения могут 
быть преданы гласности только 
с разрешения прокурора в объе-
ме, не противоречащем интере-
сам следствия и не связанным с 
нарушением прав других лиц. 
При этом в ЕНПФ рассказали, 
что на сегодня завершено до-
судебное производство в отно-
шении бывшего акционера АО 
«РЭМИКС-Р» Тимура Беспаева 
и учредителя ТОО «Корпорация 
«АПК-Инвест» Нурлана Тлеуба-
ева. Оба преданы суду. Кроме 
того, ЕНПФ пытается обжало-
вать решения органов уголов-
ного преследования о прекраще-
нии досудебных расследований 
в отношении должностных лиц 
пяти эмитентов: ГОК «Төрт Құ-
дық», «Premier Страхование», 
«Казювелирпром», «Техно-Life» 
и «Альтернативные Финансы».

Вышеупомянутый Тлеубаев 
(считался зерновым олигархом и 
по 2016 год включительно входил 
в топ-50 местного Forbes) имеет 
прямое отношение к еще одному 
должнику ЕНПФ. В начале 2017 
года он стал крупным участни-
ком Delta Bank с долей 49,4%, 
а уже в ноябре банк лишили 
лицензии. В марте 2021 года 
Тлеубаева приговорили к девяти 
годам лишения свободы по делу 
о хищениях из Bank RBK, Qazaq 
Banki и Евразийского банка.
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ЭКСПЕРТИЗА

В 2022 году выручка
от трафика данных
выросла на 11% 
Структура и динамика выручки
по договарам с покупателями
«Казахтелекома», млрд тенге 
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Медиа и развлечения – одно 
из новых направлений в теле-
ком-отрасли. Все три казах-
станских мобильных опера-
тора запустили мобильные 
приложения для просмотра 
видеоконтента , вк люча я 
кино и ТВ-передачи.

На этом фоне казахстан-
ский рынок телевидения и 
кино переживает трудно-
сти. Официальная стати-
стика РК фиксирует спад 
объема «услуг по созданию 
програ м м и те лерадиове-
щани я» – с 117 м лрд тен-
ге по итогам 2020 года до 
87,2 млрд тенге по итогам 
минувшего года. При этом 
са ми у частники рынка не 
подтверждают эту тенден-

цию: по их оценкам, объем 
продакшна растет, правда, 
пока умеренными темпами. 

Еще два года назад экспер-
ты рынка прогнозировали, 
что IP T V вытеснит тра-
диционный формат. Но из 
официа льной статистики 
следует, что доля домашних 
хозяйств, потребляющих ус-
луги ТВ на основе IPTV, за по-
следние пять лет, наоборот, 
сок рати лась. В 2018 год у 
доля домохозяйств, потреб-
ляющих ТВ на основе IPTV, 
составляла 10,4%, по ито-
гам минувшего года – 6,5%. 
Попул ярность кабе льного 
телевидения, напротив, вы-
росла – с 28,6% в 2018 году до 
46,3% по итогам 2022 года.

Телевизор в кармане

> стр. 1

Беспроводная и проводная 
телефонная связь – второй по 
объему источник доходов «Ка-
захтелекома». И это направ-
ление принесло нацкомпании 
164,9 млрд тенге. Глобально 
телефонная связь считается тра-
диционной услугой, которая те-
ряет динамику. Этот рынок пре-
дельно насыщен, роста за счет 
расширения абонентской базы 
ожидать не приходится. «Голос» 
поджимают ОТТ-сервисы, тех-
нологические гиганты и циф-
ровые мобильные операторы 
со своими решениями. Ярким 
примером является WhatsApp, 
который позволяет обменивать-
ся сообщениями и пользоваться 
услугами IP-телефонии.

В этом смысле среднесрочная 
динамика и структура выручки, 
сгенерированна я «Казахте-
лекомом» от предоставления 
телефонной связи, отражает 
глобальный тренд. Динамика 
выручки по итогам минувшего 
года осталась положительной 
(+0,4%), но в среднесрочной 
перспективе замедляются тем-
пы прироста (в 2021-м – на 8,6%, 
в 2020-м – на 16%). 

Телефонная связь трансфор-
мируется в «дойную корову» из 
матрицы BCG – и эта тенденция 
выявляется четче, если анали-
зировать структуру выручки. 
Нацкомпания на мобильном 
сегменте заработала 127,8 млрд 
тенге, что на 0,1% меньше итога 
2021-го. Хотя в предыдущие два 
года положительная динамика 
была двузначной. Фиксирован-
ная телефонная связь, выручка 
по которой достигла 37,1 млрд 
тенге, показала незначитель-
ный рост (+1,9%), хотя в 2018–
2021 годах сектор стабильно 
сужался. 

Выручка от прочей деятельно-
сти – третий по размеру источ-
ник дохода.  К сожалению, в фи-
нансовой отчетности компании 
нет детализированной инфор-
мации, позволяющей понять, 
о чем идет речь. Добавим, что 
это направление принесло ком-
пании 62,5 млрд тенге (–1,2%).

За год не изменилась струк-
тура совокупной выручки, рас-
пределенной по клиентским 

сегментам. Как и прежде, ос-
новную выручку генерирует 
сегмент B2C (71,7%), на втором 
месте – B2B (11,5%), а тройку за-
мыкает B2G (9,2%). Отмечается 
20-процентный рост CAPEX, 
подсчитанный как сумма инве-
стиций на приобретение основ-
ных средств и нематериальных 
активов – с 101,2 млрд тенге в 
2021 году до 121,5 млрд по ито-
гам прошлого года. 

Напомним, в конце 2022 года 
прошел аукцион по распределе-
нию частот 5G. Были разыграны 
два лота: первый – в полосах 
радиочастот 3600–3700 МГц 
(100 МГц), второй – в диапазо-
не 3700–3800 МГц (100 МГц). 
Аукцион стартовал с начальной 
цены почти в 1,8 млрд тенге за 
каждое предложение, но стои-
мость первого лота выросла до 
62,7 млрд тенге, второго – до 
93,4 млрд тенге. Победителем 
стал консорциум из двух мо-
бильных операторов, которых 
контролирует национальная 
компа ни я «К а за х те леком»: 
«Кселл» (бренды Kcell и Activ) и 
«Мобайл Телеком Сервис» (брен-
ды Tele2 и Altel).

По поводу аукциона в финан-
совой отчетности нацкомпании 
указано, что 20 марта 2023 года 
группа компаний «Казахтеле-
ком» произвела платеж за 5G на 
34,3 млрд тенге. 

Чистая прибыль «Казахтелеко-
ма» по итогам 2022 года состави-
ла 128,8 млрд тенге, что на 32,1% 
выше результата 2021 года. 

Кисель из этого 
сваришь

Помимо нацкомпании финан-
совую отчетность уже опубли-
ковали мобильные операторы 
«Кселл» и «Beeline Казахстан» 
– публичные компании, кото-
рые делают это по требованиям 
фондовой биржи. Акции первой 
компании в листинге Казахстан-
ской фондовой биржи (KASE), 
бумаги второй котируются на 
американском NASDAQ и на 
Московской бирже. Компания 
«Мобайл Телеком Сервис», ко-
торую полностью контролирует 
«Казахтелеком», не является 
публичной, соответственно, не 
обязана предоставлять финан-
совую отчетность. 

Для «Кселл» (51% контролиру-
ет «Казахтелеком») минувший 
год оказался удачным. Активы 
выросли на 13,6%, главным 
образом, за счет увеличения 
стоимости основных средств 
(незавершенное строительство), 
дебиторской задолженности 
(абонентов и связанных сторон) 
и финансовых активов (крат-
косрочные дисконтные ноты 
Нацбанка РК). 

Сократились обязательства 
компании (–5,4%): долгосроч-
ные займы уменьшились на 
13,7%, краткосрочные – на 
52,2%. Речь идет о частичном по-
гашении основной суммы долга 
(11 млрд тенге) перед Банком 
Китая в Казахстане. Капзатраты 
увеличились на 20,9% (до 37,7 
млрд тенге).  

Выручка по договорам с по-
купателями достигла 219 млрд 
тенге, что на 12,8% больше 
результата 2021-го. В структуре 
выручки ключевым источником 
дохода являются услуги по пре-
доставлению голосовой связи 
(40%), дата-трафик на втором 
месте (35%), тройку замыкают 
продажи мобильных устройств 
(20%). Если сравнивать с резуль-
татами 2021 года, то в структуре 
выручки не произошло суще-
ственных изменений. 

Но на более долгосрочном 
отрезке компания проходит 
трансформацию источников 
генерации доходов: за счет бо-
лее опережающей динамики 
выручки от дата-трафика (сред-
негодовой темп прироста за 
последние пять лет составил 
11,6%) и на фоне более слабой 
динамики доходов от голосовой 
связи (среднее значение за тот 
же период на уровне 2,3%).

Голосовая связь и дата-трафик 
считаютс я тра диционными 
д л я телекома ус лу гами. Но 
телеком-компании, учитывая 
глобальную трансформацию 
отрасли, развивают нетелеком-
услуги: в сегменте B2B речь идет 
об интернете вещей, облаке и 
граничных вычислениях, ана-
литике больших данных; в сег-
менте B2C – медиа и развлечени-
ях, мобильных финансовых сер-
висах, телемедицине, e-sports. В 
их числе казахстанские компа-
нии, включая «Кселл». 

Асхат Узбеков, председатель 
правления «Кселл», подводя ито-
ги 2022 года, заявил, что компа-
ния продолжает развивать соб-
ственную цифровую экосисте-
му. «В 2022 году мы ре ализовали 
стратегию по лучшему Value 
Proposit ion МФС-сервисов в 
Казахстане. Наша программа 
лояльности OGO Bonus и первый  
полноценный  казахстанский  
необанк OGO Bank показали 
рост выручки 23% год к году», 
– приводятся слова Узбекова в 
отчете компании «Финансовые 
результаты за январь – декабрь 
2022 года». Компания сообщает 
о развитии e-commerce: увели-
чены продажи контрактных 
телефонов на 178% благодаря 
сервису с собственной скорин-
говой системой.  

В 2022-м «Кселл» получил 
чистую прибыль в размере 40,3 
млрд – на 24,1% больше, чем 
годом ранее. 

Позитивно-негативные 
линии 

Д ля «Beeline Казахстана», 
единственного в РК частного мо-
бильного оператора, минувший 
год также оказался неплохим. 
Выручка компании выросла на 
20,8%, до 293,1 млрд тенге, из 
которых на сети фиксирован-
ного доступа приходится 18,6%, 
на сети мобильного доступа 
– 81,4%. Наблюдается незначи-
тельное увеличение доли выруч-
ки от фиксированной связи – к 
примеру, по итогам 2021 года 
она была на уровне 16%. 

В 2022-м капзатраты соста-
вили 57,1 млрд тенге, что чуть 
меньше результата предыдуще-
го года (–1,1%). Самая высокая 
динамика за последние пять 
лет была в 2019 году – тогда при-
рост CAPEX достиг рекордных 
111,7%. 

«Beeline Казахстан» также 
развивает сегмент нетрадици-
онных телеком-услуг. К примеру, 
компания в середине 2021 года 
запустила полностью виртуаль-
ную платежную карту Simply, ко-
торая интегрирована с мобиль-
ными финансовыми сервисами. 
Сама компания позиционирует 
финансовую экосистему как 
первый казахстанский мобиль-
ный необанк. Из отчета «Beeline 

Казахстан» следует, что на конец 
2022 года количество уникаль-
ных пользователей (показатель 
MAU) увеличилось на 30,2%, 
достигнув 246 тыс. 

В 2022-м «Beeline Казахстан» 
отметился ростом EBITDA (ком-
пания не отчитывается о чистой 
прибыли) на 12,8% (147,8 млрд 
тенге). 

Годову ю фина нсову ю от-
четность также опубликовал 
«Транстелеком». Показатели 
компании за год значитель-
но ухудшились: в балансе вы-
росли обязательства (+19,9%), 
уменьшился капитал (–30,9%), 
также компания сообщает о 
коррекции выручки (–3,5%, до 
81,5 млрд) и чистом убытке в 
11,1 млрд. 

Бизнес-преимущество «Транс-
телекома» в том, что предприя-
тие предоставляет коммуника-
ционные услуги нацкомпании 
КТЖ и ее дочерним организа-
циям. Но на пятилетнем отрезке 
структурный вес нацкомпании 
падает: если в 2018 году доля 
КТЖ и ее «дочек» в выручке 
составляла 50%, то по итогам 
минувшего года – 43%.

Негативным финрезультатом 
компани я обязана резком у 
росту финансовых расходов до 
15,5 млрд (в 2021 году – почти 
11,8 млрд тенге) и отрицатель-
ной курсовой разнице в 17,9 
млрд тенге (в 2021 году – 1,3 
млрд тенге). На этом фоне капи-
тальные расходы сократились 
на 4,2%. 

Ва жнейшими событи ями, 
которые произошли после от-
четной даты, отмечены досроч-
ные погашения обязательств. 
В январе 2023 года компания 
выкупила свои облигации у НУХ 
«Байтерек» на 2,0 млрд тенге. 
В феврале-марте компания за-
крыла кредит в Евразийском 
банке на 2,0 млрд тенге и в ЕАБР 
на 1,2 млрд тенге. В I квартале 
осуществлено досрочное пога-
шение кредита от Народного 
(6,2 млрд тенге). В результате 
вышеуказанных финансовых 
операций «Транстелеком» в мар-
те получил письмо-освобожде-
ние от Евразийского банка каса-
тельно неисполнения ковенанта 
«Валовая маржинальность» по 
итогам 2022 года.

М Н Е Н И Я

Тренды 
телевизионного 
бизнеса: на рынок 
идет волна казахского 
контента

Разговоры о скорой смерти 
телевидения, которое не выдер-
жит перед напором интернета, 
начались больше десяти лет 
назад. Стандартные аргументы, 
которые использовали ТВ-скеп-
тики, сводятся к следующему. 
В силу разных причин молодая 
аудитория предпочитает он-
лайн-форматы, за ней туда уйдут 
бюджеты и продакшн. 

При этом в последние годы и на 
больших, и на малых рынках (как 
Казахстан) ТВ переживает подъ-
ем. Рынок остается в фазе роста, 
даже несмотря на растущую 
конкуренцию со стороны совре-
менных электронных форматов, 
будь то онлайн-кинотеат ры и 
стриминги или производители 
контента в YouTube.  

Сначала о деньгах. По данным 
комиссии экспертов Централь-
но-Азиатской рекламной ассо-
циации (ЦАРА) за I квартал 2023 
года, объем рекламы на казах-
станском телевидении в годовом 
выражении вырос на 2% и достиг 
5,9 млрд тенге. Позитивный для 
отрасли тренд подтверждают и 
наши данные: сейлз-хауз IMS, 
который продает рекламу в том 
числе и на «Седьмом канале», 
указывает, что темпы роста 
рынка примерно соответствуют 
этим значениям. Более высокую 
динамику мы по традиции ждем 
к IV кварталу, когда реализуется 
около 60% объема всего годового 
оборота рекламы. Для сравне-
ния: по оценкам той же ЦАРА, за 
весь 2022 год на ТВ пришло 35,2 
млрд тенге рекламы – это на 5% 
больше, чем годом ранее. 

Начавшиеся весной прошлого 
года проблемы, связанные с дис-
трибуцией рекламируемых на 
телевидении товаров, в целом 
устранены. Компании отладили 
цепочки поставок и вернулись 
с бюджетами на рекламный 
рынок. Мы фиксируем восста-
новление активности во всех 
отраслевых группах клиентов, 
за исключением, пожалуй, ав-
тобизнеса, в цепочках поста-
вок которого по-прежнему есть 
сложности.

Оптимизма добавляет при-
ход на рынок новых игроков. В 
первую очередь это букмекеры. 
Сначала они пришли в наружную 
рекламу, теперь добрались и до 
ТВ. Наиболее активные команды 
на каналах, внимательно следя-
щие за трендами, уже готовят 
совместные проекты с интегра-
циями букмекеров. 

Есть и более традиционные 
для казахстанского рекламно-
го рынка клиенты, но в новых 
форматах – брендированного 
контента. Например, «Седьмой 
канал» запустил кулинарное шоу 
«Разговор со вкусом», где нашим 
партнером выступает Coca-Cola. 
Мы собираемся развивать эту 
историю как с Coca-Cola, так и с 
другими рекламодателями. Это 
более сложный продукт, чем пря-
мая реклама, однако мы видим в 
нем перспективу, поскольку ры-
нок к таким форматам, наконец, 

оказался готов. Но еще несколько 
лет назад это было невозможно.   

Но и прямую рекламу рано 
списывать со счетов. «Седьмой 
канал» фиксирует рост спроса на 
казахоязычную рекламу. Это про-
диктовано как раз растущей долей 
молодых зрителей – тех самых, 
которые, если верить скептикам, 
попрощались с телевизором. 

И здесь самое время перейти от 
рекламы к особенностям спроса. 
Наша аудитория выбирает рус-
ский язык, когда смотрит гол-
ливудские фильмы или сериалы 
производства РФ или Украины, а, 
например, турецкие, корейские, 
ну и, конечно же, казахстанские 
сериалы – по-казахски. На казах-
ском сегодня снимается много 
сериалов и программ, причем 
тех, которые долгое время для 
нашего рынка казались нефор-
матными. Мы фиксируем расту-
щий интерес к телепередачам на 
казахском – «Қыздар-ай», «Battle 
сөз», «Жұлдызды шаңырақта». 

Активное участие принимает и 
государство: благодаря грантам 
от государства только «Седь-
мой канал» в начале этого года 
снял два сериала на казахском 
и готовится снять еще два. Та-
кие вливания в конечном счете 
значительно поднимут уровень 
производства контента в целом 
по отрасли. 

В краткосрочной перспективе 
казахоязычный продакшн про-
должит бурно развиваться, так 
как спрос на него по-прежнему 
не удовлетворен. По мере роста 
количества и качества казахо-
язычного контента будет проис-
ходить замещение импортных 
передач и сериалов. Это тот 
рынок, на который будут нацеле-
ны ключевые игроки рынка ТВ. 
Конкуренция на нем будет только 
усиливаться. Умирать ТВ-формат 
точно не собирается.  

Ания БАЙОРАЗОВА, 
генеральный директор 

«Седьмого канала»
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ИНВЕСТИЦИИ

Площадка «Частное раз-
мещение» на Казахстан-
ской фондовой бирже 
работает уже почти два 
года. Облигации на этой 
площадке предлагаются 
заранее определенному 
кругу инвесторов и не 
котируются на KASE. 
«Курсив» изучил, какие 
компании зарегистри-
ровали свои бумаги 
на площадке «Частное 
размещение» и на каких 
условиях. 

Татьяна НИКОЛАЕВА 

Частное размещение – инстру-
мент для привлечения капитала 
по упрощенной схеме среди 
заранее определенного круга 
инвесторов. Публичного пред-
ложения для широкого круга 
инвесторов эмитент частных 
облигаций не делает. 

В Казахстане такие облигации 
размещаются на площадке «Част-
ное размещение» Казахстанской 
фондовой биржи (KASE). С июля 
2021 года, когда площадка зара-
ботала, в официальный список 
KASE были включены 24 выпуска 
облигаций 15 компаний. Сейчас 
на площадке 23 инструмента 
и 14 эмитентов – ее по соб-
ственному желанию покинул 
Baiterek Venture Fund (доброволь-
но делис тинговал свои бумаги). 

Компенсация риска
Эмитент при частном раз-

мещении, с одной стороны, 
экономит на инфраструктурных 
расходах – для него снижены 
листинговые сборы, услуги фи-
нансового консультанта можно 
не оплачивать (его наличие 
необязательно). С другой сто-
роны – для облигаций частного 
размещения эмитенту приходит-
ся устанавливать более высокую 
процентную ставку, чем для 
публично торгуемых бумаг – это 
своего рода доплата за риск. 

Например, сейчас среди вклю-
ченных в официальный список 
KASE на площадку «Частное 
размещение» бумаг есть обли-
гации коллекторского агентства 
ID Collect. Стоимость каждой 
облигации – $100 тыс., количе-
ство бумаг – 50 шт., компания 
занимает $5 млн на два года 
под 14,5% годовых. Эти деньги 
нужны коллекторам на «при-
обретение прав требований 
по портфелям просроченной 
кредитной задолженности». Для 
сравнения: «МФО ОнлайнКаз-
Финанс» (бренд Solva; у обеих 
компаний одни и те же конечные 
собственники – Solva Group Ltd. и 
IDF Eurasia) на публичном рынке 
годовые облигации в долларах 
размещает под 10%. 

Высокая доходность в тенге у 
облигаций МФО «Express Finance 
Group» – 25% у семилетних бу-
маг. Длинные и дорогие деньги 
нужны компании на «погашение 
действующих обязательств, 
финансирование собственной 
операционной деятельности, 
включая приобретение основ-
ных средств, а также на креди-
тование индивидуальных пред-
принимателей, физических и 
юридических лиц», – говорится 
в проспекте выпуска облигаций 
на 1 млрд тенге. Стоит отметить, 
что облигации других МФО, 
которые размещаются на аль-
тернативной площадке KASE 
(и это публичная площадка), 
имеют более короткие сроки 
обращения (от 1 до 3 лет) и бо-
лее низкие ставки доходности (в 
основном 19–20%). 

10-летние тенговые облига-
ции с доходностью 25% ТОО 
«Алматы Логистик Центр» (зани-
мается арендой и управлением 
собственной недвижимостью) 
листинговало, чтобы погасить 
более 2 млрд тенге финансовой 
помощи и 178-миллионный 
кредит в одном из казахстанских 
банков. 

Также 10-летние облигации в 
национальной валюте с доход-
ностями 25,5 и 26% на площадке 
«Частное размещение» заре-
гистрировали три компании, 
аффилированные с карагандин-
ским ТОО «ARCADA», – это ТОО 
«Аркада Индастри», ТОО «Asia 
Park» и ТОО Авеста-Караганда». 
Причем у всех трех компаний 
одна из целей закрытого разме-
щения – погашение долгосроч-
ной кредиторской задолжен-
ности (суммарно чуть меньше 
9 млрд тенге) в ТОО «Property 
Management ST», одним из учре-
дителей которого является уже 
упомянутый Asia Park. 

Частный ход
Можно выделить еще одну 

группу эмитентов – компании, 
которые выпускают среднесроч-
ные облигации с доходностью в 
рамках рыночной, но без допол-
нительных бонусов за риск – к 
этой группе можно отнести ТОО 
«FinQ», которое зарегистриро-
вало выпуск 3 млн облигаций 
стоимостью 1 тыс. тенге каждая 
сроком обращения 3 года и до-
ходностью 10%. Целевое назна-
чение – пополнение оборотных 
средств эмитента, чтобы финан-
сировать факторинговые сделки 
с крупными промышленными 
компаниями. В официальный 
список KASE на площадку «Част-
ное размещение» включены так-
же облигации ТОО «Мобильный 
мир» – объем выпуска $20 млн, 
срок обращения 5 лет, годовая 
доходность 6%. 

«Средства, полученные от 
размещения облигаций, будут 
использованы на капзатраты 
компании», говорится в про-
спекте и расшифровывается, 
что это стройка и ремонт новых 
торговых точек, закупка товарно-
материальных ценностей, общие 
корпоративные расходы, рас-
ходы, связанные с реализацией 
продукции, финансирование 
оборотного капитала и пр. ТОО 
«Мобильный мир» – ретейлер 
смартфонов и других гаджетов 
– работает под брендом Freedom 
Mobile. 

Единственным владельцем 
частной компании Finaccord 
Limited является Олег Нова-
чук (один из контролирую-
щих акцио неров KAZ Minerals). 
Finaccord Limited зарегистриро-
вала три выпуска пятилетних 
частных облигаций объемом 
размещения $220 млн, $150 
млн и $200 млн (доходность 
первых двух выпусков 4%, треть-
его – 5,5%). Деньги пойдут «на 
инвестирование в облигации 
казахстанских эмитентов гор-
норудной промышленности, 
приносящие стабильные инве-
стиционные доходы, а также 
на диверсификацию источни-
ков фондирования, развитие 
собственной инвестиционной 
деятельности эмитента». 

ТОО «Fincraft Group» Кенеса 
Ракишева зарегистрировало вы-
пуск облигаций общим объемом 
$100 млн сроком обращения 3 
года и доходностью 5% с целью 
потратить средства на «финан-
сирование проектов в нефтега-
зовой нефтеперерабатывающей 
и горнодобывающей отраслях, 
пополнение оборотного капи-

тала, рефинансирование обяза-
тельств эмитента, его дочерних 
и аффилированных компаний». 
Fincraft Group размещается и на 
основной площадке KASE – там 
котируются два выпуска облига-
ций компании. 

Появление площадки «Част-
ное размещение» на KASE пре-
дос тавило компаниям в оз-
можность быстро привлечь 
фондирование среди заранее 
определенного круга инвес-
торов,  то ес ть фак тически 

эмитент и инвестор заключают 
прямые сделки, а KASE высту-
пает как сервис регистрации 
сделок. Эта возможность ока-
залась востребована. «На 1 мая 
2023 года, согласно выпискам 
Центрального депозитария, 

объем облигаций в обраще-
нии по номиналу составил 1,7 
трлн тенге. С момента запуска 
новой площадки через KASE 
было размещено 892 млрд тен-
ге», – комментируют на бирже 
и добавляют, что до момента 
создания данной площадки на 
KASE основным способом раз-
мещения был публичный.

Риски берет на себя 
государство

Нескольким эмитентам, ко-
торые используют площадку 
«Частное размещение», за риск 
доплачивать не нужно. Их об-
лигации, наоборот, отличаются 
низкой доходностью и, очевид-
но, приобретаются единствен-
ным инвестором (по правилам 
площадки их должно быть не 
больше 50, а вот ограничений 
по минимальному количеству 
инвесторов нет). 

Яркий пример – ТОО «Маги-
стральный Водовод», которое 
займется реализацией инвест-
проекта «Реконструкция и рас-
ширение магистрального водо-
вода «Астрахань – Мангышлак» 
1-я очередь». 50 млн облигаций 
ТОО «Магистральный Водовод» 
на общую сумму 50 млрд тенге 
(срок обращения – 10 лет, доход-
ность 0,5% годовых) выкупила 
нацкомпания «КазМунайГаз». 
КМГ в свою очередь на тех же ус-
ловиях получает облигационный 
заем от фонда «Самрук-Казына». 
В «Самрук-Казына» деньги посту-
пили из Нацфонда РК – соответ-
ствующее постановление было 
принято правительством в конце 
прошлого года. 

У КМГ есть еще один «частный» 
облигационный выпуск на 751,6 
млрд тенге. Бумаги сроком обра-
щения 13 лет и доходностью 3% 
годовых компания выпустила с 
целью «приобретения нефтега-
зовых активов». 

Покупатель бумаг нацкомпа-
нии КТЖ (входит в состав ФНБ 
«Самрук-Казына») тоже, судя 
по всему, озабочен развитием 
инфраструктуры, а не возмож-
ностью заработать. Трехлетние 
бонды КТЖ, номинированные 
в долларах, размещаются под 
2% годовых (заявленный объем 
выпуска – $900 млн). Целевое ис-
пользование средств – рефинан-
сирование текущих обязательств 
эмитента, которые ранее были 
направлены на модернизацию 
инфраструктуры и обновление 
парка вагонов.

Средства, полученные КТЖ 
от размещения двух тенговых 
выпуска облигаций сроком раз-
мещения 20 лет (162,9 млрд тенге 
и 173,7 млрд тенге заявленные 
объемы выпуска), будут направ-
лены на реализацию проекта 
«Модернизация железнодорож-
ного транспортного коридора 
Достык – Актогай – Мойынты 
– Жарык – Жезказган – Сакса-
ульская – Кандыагаш – Актобе 
– Илецк». Это часть основного 
транзитного коридора Китай – 
Европа по территории Казахста-
на, и его модернизация позволит 
увеличить количество транзит-
ных контейнерных поездов в 
направлении Китай – Европа.

Доходности по облигациям 
квазигосударственного «Каз-
АгроФинанса» сопоставимы с 
доходностям государственных 
облигаций РК тех же сроков. 
Цели, на которые привлекает 
капитал «КазАгроФинанс», – 
закупка предметов лизинга 
для дальнейшей передачи в 
финансовый лизинг, погашение 
действующих обязательств и 
финансирование агропромыш-
ленного холдинга. 

Забронировать и купить билеты на: в офисах продажflyqazaq.com

QAZAQ AIR с 4 января возобновляет прямое авиасообщение
из Астаны в Туркестан

ать и купить билеты на: в офисах продажпродаflyqazaq.com

из Астаны в Туркестан

IQ 369 Астана 15:05 – Туркестан 16:55
IQ 370 Туркестан 17:30 – Астана 19:25

IQ 369 Астана 16:00 – Туркестан 17:50
IQ 370 Туркестан 18:15 – Астана 19:55

РАСПИСАНИЕ

Среда

Воскресенье

IQ 369 Астана 15:25 – Туркестан 17:10
IQ 370 Туркестан 17:50 – Астана 19:45

Понедельник и пятница (по местному времени)
4 раза в неделю

Регулярность полетов

4 раза в неделю

1 час 45 минут

Продолжительность полета

Забронирова

1 час 45 минут

от 14 500 тенге

Стоимость билета в 1 сторону

ТОО «КА «ID Collect
(АйДи Коллект)» 

ТОО «МФО «Express Finance
Group» 

ТОО «Алматы Логистик
Центр» 

ТОО «АРКАДА ИНДАСТРИ»

ТОО «ASIA PARK» («АЗИЯ ПАРК»)

ТОО «Авеста-Караганда» 

ТОО «FinQ» 

ТОО «Мобильный мир» 

Частная компания
«Finaccord Limited»

ТОО «Fincraft Group» 

ТОО «Магистральный Водовод»

АО «Национальная компания
«КазМунайГаз» 

АО «Национальная компания
« аза стан темір жолы» 

АО «КазАгроФинанс» 

IDCOpp1

MFEFpp1

ALLCpp1

ARCDpp1

ARCDpp2

ARCDpp3

ASPKpp1

AVKGpp1

FINQpp1

MOBIpp1

FNACpp1

FNACpp2

FNACpp3

NCOMpp1

MVDOpp1

KMGZpp1

KMGZpp2

TMJLpp1

TMJLpp2

TMJLpp3

KAFIpp1

KAFIpp2

KAFIpp3

50

1 000 000

10 000

28 000

8 000

3 400

10 000

10 000

3 000 000 

200 000

2 200

1 500

2 000

100 000

50 000 000

751 631 400

50 000 000

900 000

162 858 804

173 709 364

25 000 000

15 000 000

10 000 000

$100 000 

1 000 тг.

244 000 тг.

100 000 тг.

100 000 тг.

100 000 тг. 

500 000 тг.

200 000 тг.

1 000 тг.

$100 

$100 000 

$100 000 

$100 000 

$1 000 

1 000 тг.

1 000 тг.

1 000 тг.

$1 000 

1 000 тг.

1 000 тг.

1 000 тг.

1 000 тг.

1 000 тг.

$5 000 000

1 000 000 000 тг.

2 440 000 000 тг.

2 800 000 000 тг.

800 000 000 тг.

340 000 000 тг. 

5 000 000 000 тг.

2 000 000 000 тг.

3 000 000 000 тг.

$20 000 000

$220 000 000

$150 000 000

$200 000 000

$100 000 000

50 000 000 000 тг.

751 631 400 000 тг.

50 000 000 000 тг.

$900 000 000

162 858 804 000 тг.

173 709 364 000 тг.

25 000 000 000 тг.

15 000 000 000 тг.

10 000 000 000 тг.

14,5%

25%

25,5%

25,5%

26%

26%

26%

26%

10%

6%

4%

4%

5,5%

5%

0,5%

3%

0,5%

2%

*

8,74%

11,5%

13%

14,5%

2 года

7 лет

10 лет

10 лет

10 лет

10 лет

10 лет

10 лет

3 года

5 лет

5 лет

5 лет

5 лет

3 года

10 лет (до 1 апреля
2033 года)

13 лет и 1 месяц
(до 16 окт. 2035 г.)

10 лет

3 года

20 лет

20 лет

10 лет

с даты обращения
до 30 апреля 2025 г.

с даты обращения
до 30 апреля 2025 г.

Эмитент Торговый
код

Число
зарегистри-

рованных
облигаций

Ставка
купонного
вознаграж-

дения

Срок
обращения

Общая
стоимость

размещения

Номиналь-
ная 

стоимость
в валюте
выпуска

Облигации, включенные в официальный список KASE
на площадке «Частное размещение»

* Ставка купона - среднегодовая инфляция в РК за последние 10 лет, определяется на момент выделения средств из НФ РК.

Частная лавочка
Какие компании выбирают непубличное размещение облигаций

Коллаж: Илья Ким
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ФОНДОВЫЙ РЫНОК

Распределение прибыли институтов развития в Казахстане
Чистая прибыль, млрд тенге

Дивиденды, % от чистой прибыли

50%

66

96

70%

2020

2021

2022

32
Не выплачивались

Казахстанский
фонд устойчивости

*

*

32

100%

32

50%

161
Не выплачивались

76
Не ожидается

* Консолидированная отчетность.
**  На рассмотрении акционера.

50%

8

50%

22

70%

5

70%

2

70%
52

26%

17%

11

19

74%

10

70%

9

70%

17

70%

10

Не выплачивались
3

Не выплачивались

34

Не ожидается

20

Решение еще не принято

21

Решение еще не принято

70%
** 100%

70%

45

5

6

25

Не выплачивались

2

70%70%

2 4

70%

*

22

Институты развития в 
Казахстане, которые в 
основном представлены 
дочерними организа-
циями НУХ «Байтерек», 
в 2022 году заработали 
378,6 млрд тенге, что 
на 16% больше, чем 
годом ранее. Соответ-
ственно, вырос 
и объем дивидендов.

Айгуль ИБРАЕВА

«Курсив» проанализировал 
финансовые результаты десяти 
институтов развития Казахстана 
и выделил причины, по которым 
компании отказались от диви-
дендов или, наоборот, решили 
их выплатить. Девять институтов 
из десяти входят в структуру хол-
динга «Байтерек». Еще один – это 
организация Нацбанка РК. 

На конец мая восемь из де-
сяти институтов развития уже 
решили, как распределят чистый 
доход за 2022 год, и две из восьми 
определившихся компаний диви-
денды выплачивать не будут. Еще 
две компании дивиденды пока не 
объявляли. 

При этом совокупный объем 
дивидендов от тех восьми ком-
паний, которые уже приняли 
решение о выплате за 2022 год, 
составит 126,4 млрд тенге, что 
на 66% больше, чем эти инсти-
туты развития выплатили по 
результатам предыдущего года. 
Сами компании рост уровня ди-
видендов за 2022 год связывают 
с увеличением доходов и опера-
ционных показателей, а также 
с положительной переоценкой 
портфеля активов. Совокупный 
объем прибыли институтов раз-
вития в 2022 году составил 378,6 
млрд тенге, что на 16% больше, 
чем годом ранее. На финансовые 
результаты институтов также 
могла повлиять оптимизация 
структур «Байтерека», завер-
шенная в прошлом году: число 
портфельных компаний холдин-
га сократилось с 14 до 7. 

Щедрые выплаты
Жилищный блок холдинга 

«Байтерек» отличился по объе-
му дивидендов за 2022 год. АО 
«Отбасы банк», которое собира-
ются трансформировать в нацио-
нальный институт развития, 
планирует направить на выплату 
дивидендов 67,2 млрд тенге, что 
соответствует 70% от чистой 
прибыли 2022 года. Остальные 
30% остались в распоряжении 
банка. По результатам деятель-
ности 2021 года банк выплатил 
дивиденды на сумму 32,88 млрд 
тенге (50% от чистой прибыли).

Отбасы банк нарастил в ми-
нувшем году чистую прибыль на 
47%, до рекордных 96 млрд тенге. 
Согласно аудированной финан-
совой отчетности, активы банка 
увеличились за прошлый год на 
22,7%, до 3,4 трлн тенге. Объем 
кредитов и авансов клиентам за 
этот период вырос на 43,9%, до 
2,9 трлн тенге. Соответственно, 
увеличились процентные доходы 
на 46,8%, до 251 млрд тенге. 

Главным образом это связано 
со значительным приростом 
ипотечного кредитования в ре-
зультате продолжения льготных 
государственных жилищных про-
грамм (банк активно работает 
по двум проектам – «Шанырак» 
и «Бакытты отбасы») и исполь-
зования единовременных пен-
сионных выплат на улучшение 
жилищных условий – за два года 
казахстанцы сняли с пенсионных 
счетов на покупку жилья 3,2 трлн 
тенге. 

На втором месте по объему 
дивидендов по результатам 2022 
года оказалась «Казахстанская 
Жилищная Компания» (КЖК, 
бывшая ИО «Казахстанская 
Ипотечная Компания»). Единый 
оператор жилищного строи-
тельства был трансформирован 
путем объединения трех «дочек» 
«Байтерека»: АО «Байтерек Де-
велопмент», АО «Фонд гаранти-
рования жилищного строитель-
ства» и АО «ИО «Казахстанская 
Ипотечная Компания».

За прошлый год чистая при-
быль КЖК составила 44,7 млрд 
тенге, что в 8,6 раза больше, чем 
в 2021 году. Увеличение прибыли 
в компании связывают с ростом 
доходов и операционных пока-
зателей. 

«В 2023 году планируется вы-
платить в качестве дивидендов 
за 2022 год в размере 31,3 млрд 
тенге, что составляет 70% от 
чистой прибыли. Часть прибы-
ли, оставшейся в распоряжении 
компании, будет направлена на 
поддержание операционной и 
инвестиционной деятельности, 
а также на обеспечение финан-
совой устойчивости», – ком-
ментируют в КЖК. Предыдущие 
дивиденды компании также 
составили 70% от прибыли, или 
3,6 млрд тенге.

Тройку по объему заплани-
рованных дивидендов за 2022 
год среди институтов развития 
замыкает фонд развития пред-
принимательства «Даму». Опти-
мизация «Байтерека» коснулась 

и его: в результате объединения 
АО «Аграрная кредитная корпо-
рация» и АО «Фонд финансовой 
поддержки сельского хозяйства» 
в конце 2021 года функция по-
следнего по гарантированию 
кредитов передана «Даму».

Чистая прибыль фонда в 2022 
году составила 52 млрд тенге, что 
в 2 раза больше, чем в предыду-
щем году. Чистые процентные 
доходы выросли на 52%, до 27,7 
млрд тенге, а доходы от прекра-
щения признания финансовых 
активов, оцениваемых по амор-
тизированной стоимости, увели-
чились в 5 раз, до 32,8 млрд тенге. 

Общий объем займов фонда за 
прошлый год сократился с 169,3 
млрд до 168 млрд тенге. Большую 
часть этой суммы составляют 
кредиты, выданные материн-
ской компанией, – 102,4 млрд. 
Обязательства по программам 
субсидирования сократились 
с 7,8 млрд до 4,9 млрд тенге. 
Сократился и объем кредитов, 
выданных финансовым учреж-
дениям (с 228,8 млрд до 161,4 
млрд тенге), но вырос объем де-
позитов в банках второго уровня 
– в августе прошлого года фонд 
разместил в казахстанском банке 
50 млрд тенге.

Несмотря на двукратный рост 
прибыли, фонд намерен выпла-
тить по итогам 2022 года на
4 млрд тенге меньше дивиден-

дов, чем за предыдущий год. 
Единственный акционер фонда 
решил направить 13,4 млрд тенге 
на выплату дивидендов за 2022 
год. Это четверть от чистого 
дохода, полученного фондом за 
прошлый год.

Реинвестиция
18 апреля 2023 года «Байтерек» 

принял решение не выплачивать 
дивиденды по простым акциям 
АО «Банк Развития Казахстана» 
(БРК). Как прокомментировали 
в БРК, чистая прибыль компа-
нии «была сохранена в капи-
тале банка для последующего 
реинвестирования в проекты 
обрабатывающей промышлен-
ности». Согласно действующему 
законодательству БРК осущест-

вляет льготное кредитование 
крупных инфраструктурных 
проектов. Сейчас на финансиро-
вании у банка находится более 
80 проектов, еще 73 проекта – на 
рассмотрении. 

Согласно консолидированной 
финансовой отчетности, чистая 
прибыль БРК в 2022 году со-
ставила 34,1 млрд тенге, это на 
8,3% больше, чем в предыдущем 
году. При этом ощутимо выросла 
операционная прибыль – с 78,1 
млрд до 103,4 млрд тенге, но 
аналогично увеличился и убыток 
от переоценки долговых активов.

В течение 2022 года группа 
БРК выдала займы на 130 млрд 
тенге по ставкам ниже рыночных 
(до 1% годовых), разница между 
справедливой  и номинальной 
стоимостью зай мов на общую 
сумму в размере 118,4 млрд тенге 
была отражена в качестве убыт-
ка. В прошлом году группа также 
получила займы от материнской 
компании и АО «Жасыл Даму» 
в размере 531 млрд тенге (под 
0,01–0,15% годовых) и выпустила 
облигации на 30 млрд тенге под 
0,5% годовых. Разница между 
справедливой  и номинальной 
с тоимос тью привлеченных 
средств на общую сумму 466,7 
млрд тенге была отражена в ка-
честве госсубсидии.

Тем не менее «дочка» БРК опе-
ратор лизингового финансиро-

вания Фонд развития промыш-
ленности намерен выплатить 
дивиденды по простым акциям 
за 2022 год на общую сумму 
11,2 млрд тенге. По итогам 
2021 года общество выплатило 
единственному акционеру диви-
денды в размере 4,1 млрд тенге. 
Согласно аудиторскому отчету 
за 2022 год, прибыль фонда со-
ставила 22,4 млрд тенге против 
8,2 млрд за предыдущий год. 
При этом чистые процентные 
доходы фонда показали почти 
двукратный рост – с 16,3 млрд 
до 28,7 млрд тенге.

Казахстанский фонд устой-
чивости – еще один институт 
развития, который не планирует 
выплачивать дивиденды по ре-
зультатам 2022 года. Согласно 

решению единственного акцио-
нера компании Национального 
банка РК дивиденды за 2022 
год будут направлены на реа-
лизацию ипотечной программы 
«7-20-25». Ранее чистая прибыль 
КФУ за 2021 год также была на-
правлена на реализацию данной 
ипотечной программы.

Согласно аудиторскому от-
чету, прибыль КФУ по итогам 
2022 года составила 76,3 млрд 
тенге против 161,2 млрд тенге 
за предыдущий год. «Умень-
шение чистой прибыли в 2022 
году по сравнению с 2021 годом 
в основном связано с отрица-
тельной переоценкой финансо-
вых активов, учитываемых по 
справедливой стоимости через 
прибыль или убыток, в связи 
с общим ростом процентных 
ставок в 2022 году», – отмечают 
в пресс-службе.

Адаптация 
и переоценка

Фонд фондов прямых инве-
стиций Qazaqstan Investment 
Corporation (QIC, бывший «Ка-
зына Капитал Менеджмент») 
уведомил KASE о намерении 
выплатить дивиденды по своим 
акциям за 2022 год на общую 
сумму 1,78 млрд тенге, что со-
ответствует 17% чистой прибы-
ли. Оставшаяся часть средств, 
согласно данным пресс-службы 

корпорации, будет направлена 
на реализацию новых инициа-
тив, в том числе на создание 
новых портфельных фондов, фи-
нансирование инвестиционных 
проектов и обслуживание обя-
зательств по инвестированию 
в рамках дей ствующих фондов 
прямых инвестиций .

Сегодня компания насчитыва-
ет пять основных дочерних ор-
ганизаций. В ходе оптимизации 
структур «Байтерека» в мае 2021 
года под управление Qazaqstan 
Investment Corporation переданы 
активы двух дочерних компаний 
холдинга – QazTech Ventures и 
Kazakhstan Project Preparation 
Fund. В марте 2022 года послед-
ние были реорганизованы путем 
присоединения к QIC. 

За 2021 год размер выплачен-
ных дивидендов составил 1,09 
млрд тенге, что в 1,7 раза меньше 
размера дивидендов за 2022 год. 
В 2022 году консолидированная 
чистая прибыль корпорации 
составила 10,7 млрд тенге про-
тив 1,56 млрд за предыдущий 
год. Основная часть прироста 
является результатом положи-
тельной  переоценки инвести-
ционного портфеля, отмечают 
в пресс-службе: «Ввиду того, что 
корпорация осуществляет ин-
вестиции в капитал проектных 
компаний  через фонды прямых 
инвестиций , размер чистой  
прибыли напрямую зависит от 
финансового состояния компа-
ний  в его портфеле. В связи с 
постепенным восстановлением 
экономики после глобальной  
пандемии коронавируса спра-
ведливая стоимость проект-
ных компаний  восстанови-
лась, они продолжили развитие 
своего бизнеса после периода 
стагнации в течение двух лет. 
В результате положительной  
переоценки инвестиционного 
портфеля финансовый  результат 
корпорации показал рост прак-
тически в 7 раз».

В тек у щем год у экспорт-
н а я  с т р а х о в а я  к о м п а н и я 
KazakhExport намерена напра-
вить на выплату дивидендов 
свыше 1,5 млрд тенге, что со-

ставляет 70% от чистой прибы-
ли. 30% от чистой прибыли бу-
дут направлены на дальнейшее 
содействие развитию и диверси-
фикации экономики, поддержке 
и развитию экспорта товаров, 
работ и услуг. Чистая прибыль 
компании в 2022 году составила 
2,3 млрд тенге, по сравнению с 
предыдущим годом показатель 
вырос на 13%.

«Несмотря на экономические 
и геополитические сложности, 
KazakhExport удалось адапти-
роваться к внешним обстоя-
тельствам и достичь прогрес-
са в поддержке казахстанских 
экспортеров», – отмечают в 
департаменте информации и 
коммуникаций компании. Объ-
ем поддержки казахстанских 
экспортеров обрабатывающего 
сектора по сравнению с преды-
дущим годом вырос на 27% и 
достиг рекордного для компании 
значения в размере 259,1 млрд 
тенге. Отмечен также прирост 
по сумме экспортных контрактов 
до 1,6 трлн тенге и объему пре-
доставленного предэкспортного 
и экспортно-торгового финанси-
рования до 20 млрд тенге (выше 
планового значения на 43%).

В 2022 году KazakhExport ока-
зал поддержку 80 экспортерам, в 
том числе 21 новому экспортеру. 
В прошлом году также привлече-
ны дополнительные средства на 
поддержку экспорта в размере 
166,2 млрд тенге под страхо-
вое покрытие KazakhExport от 
финансовых институтов без ис-
пользования бюджетных средств, 
сообщают в компании.

Агродивиденды
В 2021 году дочерние орга-

низации института поддержки 
АПК «КазАгро» вошли в группу 
компаний холдинга «Байтерек». 
В конце этого же года «Байтерек» 
завершил объединение Аграрной 
кредитной корпорации (АКК) и 
Фонда финансовой поддержки 
сельского хозяйства (ФФПСХ). В 
АКК перешли функции ФФПСХ 
по кредитованию микробизнеса 
и оператора по страхованию в 
агропромышленном комплексе. 
В июле 2022 года «Байтерек» пе-
ревел в АКК 100%-ную долю АО 
«КазАгроФинанс» (КАФ). 

По данным консолидирован-
ной финансовой отчетности, 
чистая прибыль АКК за 2022 год 
составила 19,5 млрд тенге против 
8,7 млрд тенге в 2021 году. Увели-
чение доходности наблюдается и 
у «дочки» АКК: чистая прибыль 
«КазАгроФинанса» по итогам 
минувшего года выросла на 19%, 
до 20,6 млрд тенге.

«Сельское хозяйство в про-
шлом году, по оперативным 
статистическим данным, вырос-
ло более чем на 9%. Это очень 
хороший показатель, учитывая, 
что в прошлом среднегодовые 
темпы роста были на уровне 
3–4%. Рост в отрасли произошел, 
несмотря на всем известные 
геополитические события и их 
последствия», – говорит пер-
вый заместитель председателя 
правления АО «НУХ «Байтерек» 
Нурболат Айдапкелов.

По его словам, в прошлом 
году на развитие агросектора 
холдингом через АКК и КАФ 
были направлены рекордные 
522,3 млрд тенге, что почти 
на 13% больше показателей 
2021 года. Айдапкелов отмечает 
двукратный рост объемов кре-
дитования весенне-полевых и 
уборочных работ – с 70 до 140 
млрд тенге. С прошлого года 
часть средств, поступающих от 
утилизационного сбора, решено 
направлять на льготный лизинг 
сельхозтехники. В свою очередь, 
«КазАгроФинанс» заключил до-
говоры финансового лизинга на 
6,8 тыс. единиц сельхозтехники 
и оборудования на 172,8 млрд 
тенге, здесь также наблюдается 
годовой рост на 22%.

Пока решения о выплате ди-
видендов по агрокомпаниям 
не объявлялись. В предыдущие 
несколько лет компании направ-
ляли на выплату дивидендов не 
менее 70% от чистой прибыли. 
Если порядок распределения 
чистого дохода не изменится, 
то можно ожидать выплаты ди-
видендов по результатам 2022 
года в Аграрной кредитной кор-
порации и «КазАгроФинансе» в 
размере 13,7 и 14,4 млрд тенге 
соответственно.

Бонус развития
Институты развития в РК наращивают объемы 

дивидендов второй год подряд
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Сколько казахстанцы готовы потратить
на путешествие*

Источник: Центр социологических исследований Kursiv Research

* В расчете на 1 человека.
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Какой регион, область
Казахстана вы планируете
посетить?

Источник: Центр социологических исследований Kursiv Research
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Новые памятники 
ЮНЕСКО на Великом 
шелковом пути, 
визит-центры и 
археологический 
парк под открытым 
небом. Рассказываем, 
какие исторические 
и инфраструктурные 
объекты в ближайшие 
семь лет должны 
«сформировать 
историко-культурный 
имидж регионов» нашей 
страны и в конечном 
счете повысить доходы 
от туризма. 

Медина КАРИМОВА

Наши соотечественники стали 
чаще путешествовать внутри 
страны. Но пока большинство 
из них посещают три региона 
страны – Алматинскую, Акмо-
линскую и Туркестанскую обла-
сти. Чтобы сделать отдых казах-
станцев более разнообразным, 
в профильном Министерстве 
культуры и спорта РК планируют 
продвигать культурный туризм в 
разных регионах страны. Новые 
культурно-исторические объек-
ты вскоре появятся в ВКО, СКО, 
Атырауской и Кызылординской 
областях.

В развитии объектов истори-
ческого наследия страны власти 
видят «огромный экономический 
потенциал» для туризма, следует 
из Концепции культурной поли-
тики Казахстана (здесь и далее в 
кавычках цитаты из концепции), 
утвержденной весной текущего 
года. 

Министр сказал 
«Поехали!»

Число внутренних туристов, 
по данным Бюро национальной 
статистики (БНС РК), в 2022 
году выросло до рекордных 8,6 
млн человек – на 20% выше 
показателей 2021 года. Стоит 
оговориться, что в статистику 
БНС РК попадают лишь те тури-
сты, которые останавливались в 
отелях, санаториях или посещали 
ООПТ (нацпарки, заповедники, 
ботанические сады и т. п.). 

В мае Центр социологических 
исследований Kursiv Research 
специально для этого матери-
ала провел опрос, чтобы выяс-
нить, куда собираются ехать 
казахстанские туристы в 2023 
году. Почти половина (47,9%) из 
тех, кто в принципе планирует 
путешествовать, остановили 
свой выбор на родной стране. 
В тройке самых востребован-
ных направлений Алматинская 
область и Алматы (суммарно 

Культурный слой
Как в Казахстане будут развивать туризм 

в регионах

ции из бюджета – 718 млн тенге), 
Таңбалы (Алматинская область) 
и Отырар (Туркестанская об-
ласть) вскоре добавятся анало-
гичные объекты на территории 
республиканских музеев-запо-
ведников: Гаухар-Ана (объем 
инвестиций – 320 млн тенге), 
Сауран (объем инвестиций – 310 
млн тенге) и Ордабасы (объем 
инвестиций – 878 млн тенге) в 
Туркестанской области и Есік в 
Алматинской области.

«Визит-центры будут исполь-
зоваться как научные, культур-
ные, информационные центры 
и позволят организовать благо-
приятную обстановку для турис-
тов. Они будут содействовать 
развитию культурно-турист-
ских кластеров местности, как 
брендов регионов, для создания 
имиджевой туристической про-
дукции», – считает руководитель 
управления историко-культур-
ного наследия Министерства 
культуры и спорта Жанат Сей-
далиева.

По словам Асхата Орало-
ва, развитие туристических 
продуктов, инфраструктуры 
и брендов в конечном счете 
должно повысить узнаваемость 
Казахстана и увеличить поток 
туристов, как внутренних, так и 
внешних, в различные регионы 
Казахстана.

министр культуры и спорта РК 
Асхат Оралов о ключевых пун-
ктах концепции.

До 2030 года в Список немате-
риального культурного наследия 
ЮНЕСКО могут войти еще четы-
ре археологических памятника 
из тех, где в последние три года 
активно велись научно-рестав-
рационные работы: некрополь 
Берел в ВКО (Берельская долина 
царей), поселение Ботай в СКО, 
городище Рахат в Алматинской 
области, городище Сарайшык 
в Атырауской области (бывшая 
столица Золотой Орды), древний 
мавзолей Батыгай в Акмолин-
ской области и городище Бозок 
к западу от Астаны.

Так, недалеко от столицы на 
месте древнего городища Бозок, 
расположенного в центре Са-
рыарки на торговом ответвлении 

Великого шелкового пути, вла-
сти уже создают одноименный 
нацио нальный археологиче-
ский парк под открытым небом. 
«В настоящее время возводит-
ся ограждение территории в 
средне вековом архитектурном 
стиле», – поясняет Оралов.

С культурным визитом
Один из первых шагов к раз-

витию «брендовых» культурных 
локаций профильное министер-
ство видит в строительстве ви-
зит-центров – мест, где туристы 
могут получить набор базовых 
рекреационных услуг и инфор-
мацию о локации. 

К уже введенным в эксплуата-
цию визит-центрам Сарайшык 
(Атырауская область, инвести-
ции из бюджета – 780 млн тенге), 
Улытау (область Улытау, инвести-

38,1%), Акмолинская (12,6%) и 
Туркестанская (11,2%) области.

Если Алматинская и Акмолин-
ская области традиционно при-
тягивают жителей мегаполисов 
и туристов из других регионов 
большим количеством туробъек-
тов и развитой инфраструктурой, 
то Туркестан – сравнительно 
новая локация на туристической 
карте Казахстана. За 2019–2022 
годы инвестиции в туристи-
ческую сферу Туркестанской 
области, по данным областного 
управления туризма, составили 
рекордные 324 млрд тенге (са-
мый большой показатель среди 
главных туристических дестина-
ций страны). В результате поток 
туристов в обновленную «ду-
ховную столицу» вырос на 40%
(с 2019 по 2022 год). В февраль-
ском опросе Kursiv Research каж-
дый пятый респондент сообщил, 
что уже побывал в Туркестане. 

В текущем году Туркестан, 
согласно опросу, планирует по-
сетить каждый пятый турист 
из Жамбылской области и ЗКО, 
каждый четвертый из Алматин-
ской и Мангистауской областей 
и каждый третий из Улытау.

Большинство туристов едут 
в Туркестан без ночевки, чтобы 
посетить историко-культурные 

объекты. Посетителей музеев, 
древних мечетей и городищ в 
2022 году, по данным управления 
туризма, было почти в 7 раз боль-
ше, чем постояльцев отелей, – 1,3 
млн человек. Две трети из этих 
туристов посетили музей-запо-
ведник «Азрет-Султан» (включа-
ет мавзолей Ходжи Ахмеда Ясави, 
городище Культобе, подземные 
мечети и т. д.), каждый третий 
съездил на раскопки средневе-
кового городища Отырар.

По следам караванов
Успешный опыт Туркестана 

власти намерены мультипли-
цировать в других культурно- 
исторических локациях страны, 
расположенных вдоль истори-
ческого Великого шелкового 
пути и на его ответвлениях. В 
Казахстане планируют создать 

целый ряд «узнаваемых брендов 
национального культурного 
продукта».

«В настоящий момент в Спи-
сок всемирного культурного 
наследия ЮНЕСКО внесены 10 
объектов от Казахстана. К 2025 
году мы планируем увеличить их 
число до 16 единиц. Совместно с 
Кыргызстаном, Таджикистаном 
и Узбекистаном ведется работа 
по подготовке и продвижению 
серийной транснациональной 
номинации «Великий шелковый 
путь: Фергано-Сырдарьинский 
коридор», в рамках которой пла-
нируется внести в список ЮНЕ-
СКО шесть объектов, находящих-
ся вдоль исторического Великого 
шелкового пути: городища Сы-
ганак, Сауран, Яссы, Отырар, 
Жанкент и памятники Жетыа-
сарского оазиса», – рассказал 

 ТОО «Охранная фирма «Аманлык», БИН 020940001083, сообщает о 
своей ликвидации. Претензии принимаются в течение двух месяцев со дня 
публикации объявления по адресу: г. Астана, ул. Жансугурова, 7/1. Тел. 
+7 717 225 25 23.

 ТОО «AK Holding Ltd.», БИН 230540020227, сообщает о своей ликвидации. 
Претензии принимаются в течение двух месяцев со дня публикации объявления 
по адресу: г. Астана, р-н Есиль, ул. Достык, 16. Тел. +7 701 746 18 59.

 ТОО «Де Луна», БИН 220440022046, сообщает о своей ликвидации. Пре-
тензии принимаются в течение двух месяцев со дня публикации объявления 
по адресу: г. Астана, р-н Есиль, ул. М. Нарикбаева, 22. Тел. +7 776 101 46 69.

 Общественное объединение инвалидов «Новые социальные технологии», 
БИН 141240019236, сообщает о своей ликвидации. Претензии принимаются 
в течение двух месяцев со дня публикации объявления по адресу: г. Алматы,
ул. Толе би, д. 218, кв. 116. Тел. +7 777 731 26 39.

 ТОО «Mebclass», БИН 170540009212, сообщает о своей ликвидации. Пре-
тензии принимаются в течение двух месяцев со дня публикации объявления по 
адресу: г. Астана, ул. Жетиген, 57. Тел. +7 702 129 93 35.

 ТОО «АРКТУР-Т», БИН 190440027171, сообщает о своей ликвидации. Пре-
тензии принимаются в течение двух месяцев со дня публикации объявления по 
адресу: г. Петропавловск, ул. Конституции Казахстана, д. 30, к. 4.

 ИП «Q+Store», согласно ст. 49-3 Экологического кодекса, уведомляет о про-
ведении общественных слушаний в форме публичных обсуждений по проекту 
«Раздел Охрана окружающей среды». Планируемая АЗС ИП «Q+Store» распо-
лагается по адресу: Алматинская область, Илийский район, Энергетический 
сельский округ, трасса Алматы – Усть-Каменогорск, 20-й километр, участок
№ 12 (на период строительства и эксплуатации).

Проект представлен на Экопортале (https://ecoportal.kz), там же принимают-
ся замечания и предложения в период с 08.06.2023 по 15.06.2023 включительно.

Дополнительная информация по адресу: 011334771@mail.ru или по тел.
+7 701 988 70 54.

 ЖК «Q+Store» Экологиялық кодекстің 49-бабының 3 тармағына сәйкес, «Қор-
шаған ортаны қорғау секциясы» жобасы бойынша қоғамдық талқылау өткізуді 
жоспарлайды. Тыңдаулар ЖК «Q+Store» жанармай құю нысанында өтетіндігі туралы 
хабарлайды. Алматы облысы, Іле ауданы, Энергетический ауылдық округі Алматы – 
Өскемен жолы, 20 километр, № 12 жер телемі (құрылыс және пайдалану кезеңіне).

Жоба Экопорталда (https://ecoportal.kz) берілген, ескертулер мен ұсыныстар 
да 08.06.2023 ж. бастап 15.06.2023 ж. қоса алғанда қабылданады.

Қосымша ақпарат: 011334771@mail.ru немесе +7 701 988 70 54 телефоны 
бойынша.

 ТОО «ГУРИ», БИН 171240009918, сообщает о своей ликвидации. Претензии 
принимаются в течение двух месяцев со дня публикации объявления по адресу: 
г. Алматы, пр. Жибек жолы, д. 50, оф. 219. Тел. +7 777 731 26 39.

 ТОО «СТС Азия Групп», БИН 091240003525, сообщает о своей ликвидации. 
Претензии принимаются в течение двух месяцев со дня публикации объявления 
по адресу: г. Алматы, ул. Желтоксан, д. 87, оф. Ц-18. Тел. +7 707 289 10 57.

 ТОО «Қарнақ и К», БИН 081240014599, сообщает о своей ликвида-
ции. Претензии принимаются в течение двух месяцев со дня публикации 
объявления по адресу: г. Жезказган, бул. Сейфуллина, д. 10, оф. 32. Тел. 
+7 771 271 21 06.

 ТОО «GLEBDEN Trucking», БИН 170240003321, сообщает о своей ликвидации. 
Претензии принимаются в течение двух месяцев со дня публикации объявления 
по адресу: г. Алматы, ул. Булавина, 2. Тел. +7 747 666 83 14.

 Прошу считать недействительным служебное удостоверение пенсионера 
ОВД Тойгамбаева Дулата Кенжешевича.

 Утерянный кассовый аппарат, зарегистрированный на ИП «Шолпанова Ж.Ж.», 
марка Smart online KKM 1.0, заводской номер SKKMO3965, 2019 года выпуска, 
дата постановки на учет 10.04.2019, считать недействительным.

 Утерянную печать ТОО «ВЭС-Сайкан», БИН 110740003616, с 1 апреля 2023 
года считать недействительной.

Объявления

Планируете ли вы отправиться в путешествие
этим летом?

Нет,
не планирую

Да,
планирую

Затрудняюсь ответить

57,2%
39,4%

3,4%

Источник: Центр социологических исследований 
Kursiv Research

Да, планирую поездку
по Казахстану

Нет, буду 
отдыхать в своем
городе или селе

Да, планирую 
поездку
за границу

Да, планирую 
поездку в пределах
своей области

Затрудняюсь 
ответить, отказ

Другое

37,2%

28,9%

20,5%

10,7%

4,1%

0,5%
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ИНДУСТРИЯ

ИЗВЕЩЕНИЕ
Министерство индустрии и инфраструктурного развития Республики Казахстан, в целях 

обеспечения транспарентности и создания равных условий для инвесторов, проводит работу 
по автоматизации функций в сфере недропользования по ТПИ, в том числе по проведению 
электронных аукционов.

Для указанных целей проводится работа по внесению изменений в Кодекс «О недрах и 
недропользовании» и другие нормативные правовые акты.

Кроме того, ведется работа по подготовке соответствующей информационной сис-
темы.

В этой связи проведение аукциона по 25 месторождениям, запланированного на 26 мая 
текущего года, переносится на октябрь месяц текущего года (дата и время будут сообщены 
дополнительно).

В случае возникновения вопросов Вы можете связаться по тел. 983-423, моб. +77028273430 
Дуйсенов Алихан Ерболатович, тел. 983-421 Алдонгаров Бахытжан Тайжанович. 

ХАБАРЛАМА
ҚР Индустрия және инфрақұрылымдық даму министрлігі транспоренттілікті қамтамасыз 

ету және инвесторлар үшін тең жағдай жасау мақсатында жер қойнауын пайдалану саласын-
дағы функцияларды ҚПҚ бойынша, оның ішінде электрондық аукциондар өткізу бойынша 
автоматтандыру жұмыстарын жүргізуде.

Аталған мақсаттар үшін «Жер қойнауы және жер қойнауын пайдалану туралы» Кодекске 
және басқа да нормативтік – құқықтық актілерге өзгерістер енгізу бойынша жұмыс жүргізілуде.

Сонымен қатар, тиісті ақпараттық жүйені дайындау жұмыстары жүргізілуде.
Осыған байланысты, ағымдағы жылдың 26 мамырына жоспарланған 25 кен орны бойынша 

аукцион өткізу ағымдағы жылдың қазан айына ауыстырылады (күні мен уақыты қосымша 
хабарланатын болады).

Сұрақтар туындаған жағдайда сіз осы номерлерге 983-423,  +77028273430  Дүйсенов Әли-
хан Ерболатұлы, 983-421 Алдонғаров Бақытжан Тайжанұлына хабарласуыңызға болатынын 
хабарлаймыз.

Экспорт свежих шампиньонов, т 

Источник: БНС АСПР РК, КГД МФ РК

2019 2020 2021 2022

Экспорт консервированных грибов, т

Экспорт грибов в консервирующем растворе
для кратковременного хранения, т

1

000

0,2

76,8
58,8

16
35,7

000

76,86,

Рост
в 1,3 раза

Экспорт парашютов для истребителей, т 

Источник: БНС АСПР РК, КГД МФ РК
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Экспорт рентгеновской техники, т 

Источник: БНС АСПР РК, КГД МФ РК

2019 2020 2021 2022

6,3 4,8

15
19,5

Экспорт ароматизаторов для дома, кг

Источник: БНС АСПР РК, КГД МФ РК

2019 2020 2021 20222022

Рост
в 498 раз

3

1 495

1343

Экспорт облицовочных плит, неглазурованной
и глазурованной керамики, т

2019 2020 2021 2022

43 109

10 7877 9287 561

2022

43 109
Рост
в 4 раза

Источник: БНС АСПР РК, КГД МФ РК
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По собственным данным компа-
нии, она экспортирует 80% от об-
щего объема произведенной про-
дукции. В прошлом году компа-
ния стала расширять географию 
экспорта, начала с экспансии на 
рынки стран Ближнего Востока. 
Например, в 2022 году 12 тонн ту-
алетной воды made in Kazakhstan 
было экспортировано в Кувейт.

Парашюты 
Единственный в стране экс-

портер парашютов находится в 
Астане. Компания Argun изготав-
ливает парашютно-тормозные 
системы (ПТС) для самолетов 
фронтовой авиации: истреби-
телей Су-27, Су-30СМ, МиГ-29, 
МиГ-31 и штурмовика Су-25. 
Такие парашюты применяются 
вместе с другими тормозными 
устройствами для сокращения 
длины пробега воздушного судна 
после посадки. 

Завод отшивает парашюты как 
для казахстанской военной авиа-
ции, так и для продажи за грани-
цу. Производственная мощность 
предприятия – 300 ПТС в год, 
примерно 100 из них отправля-
ются на экспорт. Казахстанские 
парашюты экспортируются уже 
пять лет, в основном в Индоне-
зию и Вьетнам. 

Сырье для куполов своих ПТС 
производитель закупает в России. 
Помимо непосредственно самих 
парашютов на предприятии 
изготавливают сопутствующие 
им камеры, чехлы, упаковочно-
переносные сумки. Кроме ПТС 
компания производит двигатели, 
ремонтные комплекты и топлив-

ные насосы высокого давления 
для бронетанковой техники, а 
также аэродромные передвиж-
ные электроагрегаты и унифици-
рованные газозарядные станции. 

Шампиньоны
В 2022 году впервые появился 

экспорт из республики сразу по 
двум позициям: свежие шам-
пиньоны и шампиньоны, кон-
сервированные для кратковре-
менного хранения. Пока объемы 
продаж за рубеж незначитель-
ные. В прошлом году, по данным 
Комитета госдоходов Минфина 
РК, Казахстан отправил одну 
тонну свежих шампиньонов в 
Узбекистан. Для сравнения: по 
этой же позиции импортирует 

наша страна более 2 тыс. тонн 
грибов.

За прошлый год в 1,5 раза 
увеличился экспорт консерви-
рованных шампиньонов. Больше 
половины из них было отправле-
но в Кыргызстан, еще примерно 
треть – в Таджикистан, а остав-
шаяся часть – в Беларусь. 

Выращивают шампиньоны 
в Кызылорде, Петропавловске, 
Карагандинской, Костанайской 
и других областях и городах. Но 
лишь одна промышленная ферма 
– KazEcoFood – осуществляет пол-
ный цикл производства, включая 
изготовление собственного ком-
поста. Находится эта ферма близ 
Алматы. За последние годы ком-
пания нарастила объемы произ-

водства в несколько раз – сейчас 
на ферме возможно вырастить 
около 200 тонн грибов в месяц. 
Львиную долю продукции ферма 
реализует на внутреннем рынке, 
но также отправляет на экспорт. 

Керамическая плитка
В 2022 году в Казахстане зара-

ботал новый завод по производ-
ству керамогранита, керамиче-
ской плитки и других строитель-
ных материалов, принадлежа-
щий ТОО «Зерде-Керамика». Он 
расположился на 15 гектарах в 
индустриальной зоне «Актобе». 
Объем инвестиций в проект со-
ставил 9,2 млрд тенге. На заводе 
из местного сырья выпускается 
более 20 видов керамической 

плитки. Годовая мощность пред-
приятия – 5 млн квадратных 
метров керамогранита. 

Восемь лет назад аналогичный 
завод компании заработал в 
Шымкенте. Продукция заводов 
в основном поставляется на 
внутренний рынок, но также и 
экспортируется. В прошлом году 
Казахстан нарастил экспорт 
керамической плитки в 4 раза 
по сравнению с 2021 годом. По-
ставлялась плитка в основном в 
Россию, Кыргызстан, Беларусь, 
а также в Таджикистан, Узбеки-
стан, Туркменистан и Монголию. 

Рентгеновская техника 
Единственное в Казахстане 

предприятие, которое произ-

водит высокотехнологичное 
рентгенодиагностическое обору-
дование для медицинских целей, 
расположено в Актобе. Ежегодно 
«Актюберентген» производит 
около 6 тыс. рентгеновских аппа-
ратов, которые как расходятся по 
казахстанским медорганизаци-
ям, так и отправляются за рубеж.

На предприятии выпускают 
рентгенодиагностические и 
флюорографические аппараты, а 
также маммографы и «флюкары» 
– рентгеновские передвижные 
комплексы на грузовых авто. 

В 2022 году экспорт рентгенов-
ской техники из Казахстана уве-
личился на 30%. Отечественные 
аппараты отправляют в основном 
в Россию, Германию и Турцию.

Полетели на экспорт
Примеры необычных казахстанских товаров, нашедших спрос за рубежом 

Фото: Shutterstock/lighstorm
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Наведи камеру телефона 
на QR-код и перейди  на страницу 

«Би-2» в Алматы«Дос-Мукасан» в Алматы

Mustafa Ceceli и Индира Елемес
в Алматы

Дворец Республики, 10 июня,
19:00

Almaty Arena, 17 июня,
20:00

Ratovich & Orchestra. Lab.
Финальный концерт

в Алматы
Дворец Республики, 9 июня,
20:00

Дворец спорта им. Балуана
Шолака, 21 июня, 19:00

Дворец Республики, 6 июня,
19:00

Мир турецких сериалов
в Алматы
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Во-вторых, холодная, умная, 
слегка шокирующая «Зона ин-
тересов» Джонатана Глейзера о 
коменданте Освенцима, который 
живет тихой семейной жизнью 
со своей симпатичной семьей 
у ворот концлагеря, где людей 
жгут прямо у них под носом. 
В-третьих, чувственная, неверо-
ятно красивая драма о галльском 
умении жить и любить «Рагу 
(а точнее, потофе – это фран-
цузское название блюда) Доде-
на Буффана» от французского 
режиссера вьетнамского про-
исхождения Чан Ань Хунга. 
Добавим сюда и «Анатомию 
падения» – острую семейную 
драму, завернутую для формы в 
судебный детектив, и получив-
шую главный приз, подробнее о 
ней можно прочесть ниже. 

Стоит отметить, что председа-
тель жюри, шведский режиссер, 
двукратный обладатель «Золотой 
пальмовой ветви» Рубен Эст-
лунд и вся его команда отлично 
поработали и так или иначе 
отметили все самые интересные 
картины фестиваля, жаль только, 
что последнюю работу Беллок-
кьо «Похищенный» о еврейском 
мальчике, изъятом католической 
церковью, жюри не заметило. 

Феминизм, 
деколонизация, 
фашизм: о чем снимали 
участники Каннского 
кинофестиваля

Если взять во внимание всех 
участников смотра, а не только 
тех, кто попал в основной кон-
курс, то на фестивале этого года 
выделяется несколько больших 
тем: во-первых, женские истории 
и феминистская оптика разного 

калибра, она практически во 
всех программах; во-вторых, 
это фильмы, посвященные фа-
шизму – в этом году было сразу 
три картины, где так или иначе 

говорилось об этом позорном, 
но процветающем до сих пор 
явлении. Это было и в ленте 
призера смотра, получившего 
Гран-при – Джонатана Глейзе-
ра, наблюдающего за одной с 
виду милой семьей, живущей у 
порога Освенцима и делающей 
вид, что ничего не происходит: 
никто рядом не кричит, ника-
ких выстрелов и лая немецких 
овчарок они не слышат, а то, 
что кругом едкий дым, сюда по-
стоянно приносят чьи-то вещи, 
явно только что снятые с жертв, 
или в качестве игрушек их дети 
используют чьи-то золотые зубы, 
то это ничего страшного, ведь 
все эти ужасы не у нас дома, это 
за забором. Фашизму посвящено 
и документальное исследование 
Стива Маккуина «Оккупирован-
ный город», длящееся 4,5 часа, 
где режиссер рассказывает об 
Амстердаме, оккупированном 
Третьим Рейхом в годы Второй 
мировой. Автор показывает 
современные достопримечатель-
ности столицы Нидерландов, 
подробно рассказывая о том, что 
было с этим местом в те годы и 
какой холокост там был устроен. 
Впечатление работа производит 
довольно сильное и удручающее. 
Наконец, эта тема поднята и в 
новой части «Индианы Джонса», 
о которой «Курсив» писал – там 
американский археолог борется с 
фашистом, которого играет Мадс 
Миккельсен. 

Еще одним большим сюжетом 
Канн-2023 стала тема деколо-
низации и геноцида коренных 
народов США, Австралии, стран 
Латинской Америки. Об этом 
новый фильм Мартина Скорсезе 
«Убийцы цветочной луны» и еще 
несколько конкурсных картин. 
Во-первых, это дебютная чилий-

ская драма Фелипе Гальвеса 
из программы «Особый взгляд» 
– «Поселенцы» (Los Colonos), на-
поминающая о резне аборигенов, 
произошедшей в чилийской Па-

тагонии в начале ХХ века (у них 
приз ФИПРЕССИ). Во-вторых, это 
двухчасовая полудокументальная 
лента Жуана Салавизы и Рене 
Надер Мессоры «Цветок бури-
ти» (Crowra), рассказывающая о 
маленьком племени, борющемся 
в настоящее время за свое суще-
ствование. Картина также была 
показана в «Особом взгляде», 
где команду наградили призом 
за лучший актерский ансамбль. 
И еще одна работа (в этой же 
программе) – австралийская 
драма «Новый мальчик» Уорвика 
Торнтона, спродюсированная 
Кейт Бланшетт, она там сыгра-
ла одну из главных ролей. Это 
картина о девятилетнем мальчи-
ке-аборигене, сироте, который 
был доставлен в отдаленный 
монастырь, управляе мый мона-
хиней-отступницей. 

Кто победил? Женщина 
и французское кино! 

Уже во второй раз за последние 
три года самая престижная награ-
да Каннского кинофестиваля «Зо-
лотая пальмовая ветвь» осталась 
во Франции и уже во второй раз 
ее получила женщина – француз-
ская режиссерка, 44-летняя Жю-
стин Трие. Два года назад такую 
же награду получила ее коллега, 
автор скандального боди-хоррора 
«Титан», француженка Джулия 
Дюкорно, которая в этом году 
вошла в состав жюри. В 2021-м
Дюкорно была лишь второй 
режиссеркой, получившей наи-
высшую награду Канн. Теперь в 
компании с ней и Джейн Кэм-
пион (та была награждена в 1993 
году за свой фильм «Пианино» и 
долгие годы была единственной 
лауреаткой, завоевавшей «паль-
му»), еще одна дама – Жюстин 
Трие. Она представила публике 
тонкую судебную драму «Ана-
томия падения», которая была 
в топе многих кинокритиков с 
самого начала, но максимум, 
что ей прочили – это награды в 
номинациях «Лучший сценарий» 
или же «Лучшая женская роль».
К удивлению, ее одарили «Золо-
той пальмовой ветвью». Похоже, 
гендерная несправедливость, 
царившая на международных 
фестивалях и премиях десятка-
ми лет, потихоньку устраняется.
К слову, в этом году из 21 конкурс-
ной ленты около 30%, а точнее 
шесть из них, были сняты женщи-
нами. Это, безусловно, прорыв.

О чем рассказывает 
победитель Каннского 
кинофестиваля 2023 
года

Главной героиней истории ста-
новится немецкая писательница 
Сандра (Сандра Хюллер), кото-
рая живет где-то в пред горьях 

Альп со своим французским 
мужем-композитором Сэмюэлем 
(Сэмюэл Тейс) и их слабовидя-
щим сыном-подростком Даниэ-
лем (Майло Мачадо Гранер), 
а также псом Снупом (он там 
играет немаловажную роль и 
тоже был награжден «Собачьей 
пальмовой ветвью»). Начинается 
фильм с того, что немка Сандра 
дает интервью на английском у 
себя же дома – по манере себя 
вести и по тем ответам, которые 
она дает, сразу становится понят-
но, что она успешна, знаменита и 
всегда очень занята. Пока Сандра 
беседует, она отправляет ребенка 

погулять, а когда тот возвраща-
ется домой, он обнаруживает 
страшное – бездыханное тело 
отца, которое лежит на снегу у 
входа в их дом. То ли мужчина 
каким-то случайным образом вы-
пал из окна их многоуровневого 
шале и размозжил себе череп, то 
ли кто-то его выбросил оттуда на-
меренно, то ли это вообще было 
самоубийство. Теперь главная 
подозреваемая Сандра. Ей нуж-
но доказать, что она не убивала 
мужа, хотя у них были некоторые 
проблемы в браке, они и ссори-
лись, и ревновали к успехам друг 
друга, и даже изменяли, но ведь 
это не повод для убийства? 

Два с половиной часа зрители 
пытаются понять, что же на са-
мом деле случилось с Сэмюэлем и 
стоит ли верить Сандре на слово. 
Чтобы доказать ее невиновность 
или же, напротив, вменить ей 
вину, с пристрастием изучается 
вся подноготная этого брака, со 
всеми их кризисами, конфлик-
тами, счастливыми моментами 
и несчастными, а Сандре прихо-
дится рассказывать всем и про 
их отношения, и про ожидания 
и разочарования, и про свои 

Кто победил Кто победил 
на Каннском на Каннском 
кинофестивале кинофестивале 
и почемуи почему

школьного буллинга рассказыва-
ется с нескольких точек зрения. 

Завершить все хочется ви-
зуально самым роскошным и 
по-настоящему французским 
фильмом этого года – экраниза-
цией романа Марселя Руффа, 
написанного в 1924 году, «Жизнь 
и страсть Додена Буффана, гур-
мана». Режиссер вьетнамского 
происхождения, давным-давно 
живущий во Франции, Чан Ань 
Хунг снял свою оду француз-
ским кухне и образу жизни, где 
абсолютно все вопросы можно 
решить за столом, попивая вино 
и поедая изысканные блюда, а 
то, что на французском столе 
даже обычный, казалось бы, сыр, 
становится произведением искус-
ства, никому доказывать не надо. 
За эту гастрономическую поэму, 
приглашающую нас ценить и 
любить жизнь и получать от нее 
удовольствие, даже просто тра-
пезничая, Чан Ань Хунг и получил 
приз как лучший режиссер.

Итак, события в фильме про-
исходят в 1885 году. Знаменитый 
гурман Доден (Бенуа Мажи-
мель) живет вместе со своей лю-
бимой женщиной – замечатель-
ным поваром Южени (Жюльет 
Бинош), они любят друг друга, 
но Южени не хочет выходить 
за него замуж, ей достаточно 
того, что у них есть есть – они 
одержимы друг другом и общей 
страстью – кулинарией, они часа-
ми или готовят еду, или готовятся 
к своим умопомрачительным 
ужинам, или дегустируют, что 

у них получилось, смакуя все 
подробности и вызывая обильное 
слюнотечение у зрителей. Пона-
чалу зрителю немного скучно, 
ведь все показанное больше по-
хоже не на кино, а на кулинарное 
шоу в live-режиме, где целых два с 
половиной часа зритель находит-
ся в самом сердце гастрофеерии 
– кругом красивейшие сложносо-
чиненные блюда: скворчащие на 
сковороде перепела, фарширо-
ванные трюфелями куропатки, 
поданные к столу на тарелках из 
ньонского фарфора, закипающие 
супы с прованскими травами, 
потрясающе приготовленная све-
жая рыба, только что нарезанные 
ароматные сыры, всевозможные 
морепродукты, деликатесные 
пироги и десерты вроде груши 
в вине. Все это выглядит как 
настоящее фуд-порно, не зря 
ведь кулинарным экспертом вы-
ступил знаменитый шеф-повар 
Пьер Ганьер, у которого 14 звезд 
Мишлен. И лишь пробивающий 
до слез финал все расставит по 
своим местам и докажет, что 
никакое это не фуд-порно, а что-
то из вечного. Как французское 
потофе. 

сексуальные привычки, и даже 
объясняться за свое творчество, 
а судьям придется напрячься 
и решить, где здесь вымысел и 
интерпретация, а где настоящая 
жизнь и факты. 

Получая приз, победительница 
произнесла мятежную речь о 
социальной политике Франции 
и своем несогласии с новой пен-
сионной реформой, чем вызвала 
недовольство, хотя бы потому, 
что ее проект снят на государ-
ственные деньги. 

Во время вручения заметно 
погрустнели не только организа-
торы, не ожидавшие такого спи-
ча, но и автор «Зоны интересов» 
Джонатан Глейзер, которому 
большинство критиков прочили 
«Золотую пальмовую ветвь».
А вот финский мэтр Аки Кау-
рисмяки, получивший третий 
по значимости Приз жюри, на 
церемонию вообще не пришел 
– как знал, он хоть и лидировал 
во всех опросах, но еще никогда 
не получал «Золотую пальмовую 
ветвь», почему-то его максимум 
– это Приз жюри. Что странно, 
ведь его кино любят, смотрят 
и ждут. 

Вот такое потофе 
Лучшим актером фестиваля 

стал японский актер Кодзи Яку-
сё, сыгравший у Вима Вендерса 
уборщика токийских туалетов 
в «Идеальных днях». Кино по-
лучилось красивое, наивное, 
чистое и предельно простое, не-
которые критики посчитали, что 
конкуренцию ему мог составить 
лишь Джуд Лоу, феноменально 
сыгравший короля Генриха VIII 
в «Подстрекательнице» Карима 
Айнуза. У того вышел такой от-
талкивающий образ сумасброда и 
деспота с гниющей после травмы 
ногой, что это достойно самых 
высших комплиментов. Посколь-
ку обе картины с немецкой актри-
сой Сандрой Хюллер, сыгравшей 
аж в двух фильмах фестиваля, 
наградили («Анатомия падения» 
и «Зона интересов»), лучшей ак-
трисой назвали Мерве Диздар из 
драмы Нури Бильге Джейлана 
о харассменте в школе «О сухих 
травах». Приз за сценарий не-
ожиданно достался хорошей, но 
не выдающейся ленте «Монстр», 
снятой Хирокадзу Корээдой. Его 
назвали «Расемоном» с участием 
подростков – история одного 
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